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NOVO ANO, NOVOS DESAFIOS

esse primeiro contato com nossos

cooperados no ano que se inicia,

queremos transmitir nossos votos
de prosperidade, de paz e de que tenhamos
um 2016 com horizontes mais positivos do que
em 2015. O ano que se encerrou foi de muitas
incertezas e turbuléncias, tanto no cenario
politico quanto no econémico, financeiro e
social. As perspectivas para 2016 nao sao nada estimulantes.
Nuvens escuras pairam sobre nossas cabecas. Nossos governan-
tes continuam perdidos e desarticulados, sem uma lideranca
gue reestabeleca a ordem, a moral, a ética e a credibilidade.

E as cooperativas de eletrificacao rural (ou infraestrutura),
como estao se comportando diante de todo esse quadro? Eu
diria que, em regra geral, estdo dando uma resposta positiva,
servindo de referéncia para os 6rgaos fiscalizadores. Basta
vermos o resultado das pesquisas de satisfacao junto aos usuari-
os de energia que a ANEEL aplica anualmente, onde as coopera-
tivas tém se destacado e superado a pontuacao das grandes
distribuidoras de nosso pais, como AES Sul, RGE, CEEE.

SUPERACAO - Nossas cooperativas, ao longo dos anos vém
enfrentando uma nova realidade, que é a de ter que cumprir
com a legislacao do setor elétrico brasileiro. Até entao, a relacao
era somente com o seu cooperado. Hoje temos que cumprir
com uma legislacdo complexa, sofrendo a interferéncia e a
ingeréncia do governo em praticamente tudo o que fazemos.
Até o momento, conseguimos com muito esforco, luta e com-
peténcia a superagao de todos os obstaculos.

Para 2016, um novo desafio esta sendo lancado. Em 2007,

QUEM NAO E O MAIOR...

Renato Pereira Martins - presidente da CERTAJA Energia

guando estavamos em vias de ter que nos adequar a essas novas
exigéncias, o governo baixou um Decreto Lei (Dec: 6.160/2007),
concedendo um desconto na energia que as cooperativas adqui-
rem para distribuir aos seus cooperados. Esse beneficio foi institu-
ido com prazo de validade, ou seja, duraria até que as cooperati-
vas passassem pelo 2° ciclo de revisdo das tarifas, que ocorre a
cada quatro anos.

No caso da CERTAJA, em abril fechara este prazo, momento
em que perderemos 25% de desconto que nos é concedido
atualmente. A partir dai, a cada ano, perderemos 25%, de forma
que, no final dos préximos quatro anos, pagaremos o preco de
mercado pela energia que adquirimos para distribuirmos ao
nosso cooperado.

RECONHECIMENTO - Paralelo a isso, o 6rgao regulador, a
ANEEL, esta propondo modificacdes na metodologia que define
as regras para revisao das tarifas. O tema estd em audiéncia
publica colhendo contribuicbes, para uma posterior edicao.
Estamos acompanhando todo o processo, de forma que possa-
mos ter uma metodologia adequada para o sistema. Afinal de
contas, precisamos ser reconhecidos por todo o trabalho que foi
desenvolvido ao longo de mais de 50 anos sem interferéncia e
sem recursos publicos aplicados no sistema cooperativista.

As cooperativas sao as grandes responsaveis por tirar o
homem do campo das trevas, gragas ao espirito de cooperagao e
empreendedorismo de um grupo de pessoas que lutou por este
beneficio. Nossos governantes precisam reconhecer este traba-
Iho. Iniciamos 2016 atentos e mobilizados para superar este
desafio, que em breve tera um desfecho. Manteremos vocés
informados.

Pedro Maia, presidente da CERTAJA Desenvolvimento

a muitos anos, uma rede de postos de gasolina
considerada pequena, em meio aos gigantes do
setor, fazia sua publicidade baseada em um
bordao: “Quem nao é o maior, tem que ser o melhor! . Trago
esta frase para a nova realidade da CERTAJA Desenvolvimento.
Em 2008, quando houve o desmembramento da CERTAJA
Energia, ja éramos uma cooperativa pequena comparada com
as outras cooperativas agropecuarias do nosso estado.
Recentemente, com o encerramento das atividades de Varejo,
ficamos menor ainda, o que nos remete a uma situacao econé-
mica delicada, pois operacoes pequenas, no ambiente alta-
mente competitivo da atualidade, tendem a comprometer a
produtividade dos negdcios.
Procuramos compensar essa situacao com uma cuida-
dosa reestruturacao administrativa de modo a adequar o
guadro de pessoal e os processos a uma nova realidade. E, além
de tudo, desenvolver um trabalho com o pensamento focado
naquela frase que acima destacamos.
E o que significa ser o melhor?
Significa ser o maior parceiro do associado. Aquele que
o produtor pode realmente confiar que vai trazer a melhor
solucao para os seus problemas. Aquele que, por nao ter o
compromisso do lucro a qualquer preco, vai buscar atender o
produtor dentro da sua maior conveniéncia, nao hesitando em
sacrificar a lucratividade em nome de um servico totalmente

afinado com as necessidades do produtor
associado.

Acreditamos que a CERTAJA
Desenvolvimento ainda tem muito a contribu-
ir com a producao agropecuaria regional, com
possibilidade de ampliar sua atuacao que hoje
se da mais intensamente na cultura do arroz.
Os pequenos produtores, maioria na nossa
area, sao os maiores beneficiados com a existéncia desta
cooperativa. Nao sao poucos que manifestam reiteradamente
gue se nao fosse a CERTAJA Desenvolvimento, ha muito teriam
abandonado o campo para engrossar as fileiras dos desem-
pregados nas grandes cidades.

Vamos conseguir isso com a continua adesao e partici-
pacao dos nossos antigos e novos associados, com muito
trabalho desenvolvido por uma equipe de colaboradores que
foi se formando ao longo do tempo e ganhando qualidade
através da experiéncia, do estudo técnico, do desenvolvimen-
to de habilidades de atendimento, do aprendizado sobre a
realidade de cada propriedade rural da nossa area de atuacao
e da pratica da filosofia cooperativista.

Tudo isso é absolutamente necessario para que possa-
mos continuar fazendo o nosso papel, afinal, quem nao é o
maior, tem que ser o melhor.

Saudacobes cooperativistas.
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COOPERADOS INVESTEM
em restaurantes as margens da BR 386

Estabelecimentos em Montenegro e Triunfo sao novas opc¢oes de restaurantes,
com variedade de cardapio

VII1lVidd VdIA

“DE CAMAROTE" - Enio Renato da Silva sempre teve
vontade de abrir um comércio as margens da BR 386.
Comprou uma propriedade e contratou um servico de consul-
toria para verificar a viabilidade econémica da instalacao de
um restaurante. Os resultados apontaram que o local, no km
404 dessa rodovia, na comunidade de Fortaleza, Triunfo, era
adequado para qualquer tipo de comércio. Nasceu, assim, o
restaurante Camarote, que em seus detalhes exibe o capricho
de um madeirame bem escolhido e lustres rusticos de poron-
go. As atividades iniciaram em 19 de setembro do ano passa-
do, e vao das 5h as 21h. Um grupo de seis pessoas integra a
equipe de atendimento. O cardapio é variado e conta com
servicos de cafés, sucos, lanches, filés, dentre outras opcodes.
Ao meio-dia é servido um bufé.

DESAFIOS - Dentre os principais desafios, Enio acentua a
crise econémico financeira atual, que tem diminuido o poder

& b '.L“

Desde maio de 2015, restaurante é aposta da familia Simonetti ¥

lexandre, Adriano e Angélica Simonetti sao os proprieta-

rios do Restaurante e Churrascaria Trio A Ltda., iniciais

dos nomes dos trés irmaos proprietarios. Na placa, o

nome fantasia Paradouro GRE-NAL é um convite para apreciadores
da boa comida, seja qual for sua preferéncia.

Situado na BR 386, no km 418, em Bom Jardim do Cai,

Montenegro, o estabelecimento é fruto de uma tradicao de familia,

aquisitivo dos consumidores. “Conseguir manter o negocio
andando perante essa situacao tem nos desafiado constante-
mente”, revela. No futuro planeja a ampliacao do restaurante
e o aproveitamento de seu entorno, com a construcao de um
balneario. Também ha a possibilidade de instalacao de um
posto de combustivel.

Cooperado da CERTAJA Energia, Enio esta satisfeito: “O

ja que Valdir e Geni Maria, pais dos irmaos Simonetti, atuaram neste
ramo. Depois de 19 anos trabalhando nessa area, o casal comemora
junto dos filhos a inauguracao oficial, em 1° de maio de 2015,
marcada por uma festa com amigos e familia. O atendimento ao
publico come¢ou em 4 de maio.

O restaurante abre as 5h da manha e fecha a meia-noite, de
domingo a domingo. “Sé fechamos em 25 de dezembro e em 1° de
janeiro”, garantem os proprietarios. Contando com uma equipe de
dez funcionarios oferecem espeto corrido, bufé livre e por quilo,
além de lanches em geral.

PLANOS - A familia aposta na “curiosidade” do povo: é preciso
entrar e experimentar, conhecer o ambiente amplo, confortavel e
com acesso a wi-fi gratuito. Ha espaco para descansar, banheiros
com trocadores para criancas, além de local para festas com brin-
quedos infantis. Entre os planos de futuro estao a instalacao de
bombas de um pequeno posto de gasolina, além de um hotel ao
lado do restaurante. Empolgados com os negdcios, os Simonetti 3 ol _
sao entusiastas do trabalho da CERTAJA: “Quase nao ha faltas de S el -
energia e o valor cobrado pela esta bem abaixo de outras concessio- § :
narias”, acentuam.

trabalho do pessoal da cooperativa é de muito boa qualidade.
O atendimento érapido”.

)

= Enio investe na variedade de alimentos para atrair clientela
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O Seguro Residencial Protecio Certa mudou par‘a- melhor. A pal‘tlr de 01/04/2016, além de oferecer cobertura em
casos de incéndio, queda de raio ou explosio e vendaval, protege sua residéncia tam bém contra chuvas de granizo.

Cobertura para incéndio, queda de raio ou explosao wazzuiss

12
Proc. Sutep n™ 15.414.0048457701 14T

Indenizacéio de até R$31.000,00 ao segurado em caso de incéndio, queda de raio, ou exploséio em sua residéncia

Cobertura para vendaval e granizo wszzymses

Free. Su :-ep = 15474 004845/2011 41

Garante os prejuizos materiais causados ao imével com valor mdaximo de indenizacéo de R$1.500,00* por evento
*Fronquio de R5300,00 par evento,

SEGURADOS CONCORREM MENSALMENTE A

R$10.000,00*

*Com tributacdo de Imposto de Renda e sorteio pela Loteria Federal.

FACA SUA ADESAO!

Por apenas R$5,70 mensais sua casa estard protegidal

Contate nossa Central pelo fone 08002009023

Clientes que ja sGo nossos segurados, caso tenham qualquer divida quanto as novas condigdes
devidamente aprovadas pela CERTAJA Energia, devem nos contatar pelo fone 08007224025

Seguradora:

E5p W e s Seja um segurado do Seguro Residencial Prote¢éio CERTA!

Com ele vocé garante mais seguranga e ainda concorre a sorteios mensais.
Entre em contato também pelo fone 51 35822225
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Enchentes causam prejuizos
a0s arrozeiros

Chuvas de dezembro prejudicaram a lavoura. Nas areas mais atingidas houve perda de 50% da lavoura

SYIDILONOYSYV

grande volume de chuva ocorrido entre os dias 20 e 25 de  focos de doencas, principalmente a Brusone. A expecta-
dezembro do ano que passou trouxe grandes prejuizos tiva de colheita nestas areas se mantém entre 8.000 a
para os produtores rurais, inclusive associados da 8.500kg/ha.
Cooperativa CERTAJA. A precipitacao excessiva elevou o volume de
aguas do Rio Jacui, provocando enchentes que afetaram a producao Texto: Rafael Ost, engenheiro agrénomo da
de arroz e milho daqueles que cultivavam préoximo as margens do rio.  Agroveterinaria Filial Vendinha
Como o Guaiba estava com sua altura acima do nivel normal,
houve um represamento desta agua, afetando o fluxo dos Rios
Jacui, Cai, Sinos e Taquari.

Grande parte das lavouras de arroz ja se encontravam em
estagio vegetativo bem avancado, o que favoreceu ainda mais os
estragos. A duracao da cheia foi de 3 a 20 dias em algumas
lavouras. Os produtores dos municipios de Triunfo e Nova Santa
Rita foram os mais atingidos, e alguns tiveram perda de 50% da
area cultivada. :

REPLANTIO - Mesmo nao sendo uma técnica indicada para &
esta época, parte dos produtores decidiu realizar o replantio da
lavoura. Com o plantio tardio, o arroz recebe pouca luminosida-
de e também baixas temperaturas, o que favorece a proliferacao :
de doencas e o abortamento das flores. Consequentemente, a s
produtividade obtida torna-se muito baixa, ndo sendo suficiente
para cobrir os custos da lavoura, em determinados casos.

No geral, as lavouras de arroz que nao foram atingidas pelas
enchentes se encontram em boas condi¢oes de desenvolvimento
vegetativo e algumas ja em estagio reprodutivo. Nao ha grandes &

Lavouras foram arrasadas pelas chuvas

FOMENTO AGROPECUARIO

Taguari - Supercentro - Fone: [51) 3653 6600 { E-mail: julia. fuhr @ certaja.com.br
Taquarl - Alelxa Racha, lanl0 - Fone:{51) 3653 500 [ E-nall: aprovet@ostaa.com. br
Vendinha - Fone:{51) 3657 1088 / E-malt: lojavendinhaficertaja.com br

AG RGUETERINARIA

IVOMEC 1% ADVANTAGE MAX3 RACAO EU;:E;HE
MULTILABEL B ATE 4KG 0,4ML CAQ APETITE Q

Fr. 50 ML & Cod.35611-2 ORIGINAL 25kg gudué'zzq
Cod. Baz-8 AgE contra pulgai, Cod.63790-7 In‘:ﬁle;.li;lda

carrapatos e mosquitos

= |vormectina 1% damébstice

RS 12,40 (sécios) R$ 39,90 (seclos| RS 54,00 (Sécios) R$ 6,65 (S5cios)
RS 13,00 (Nso sbeios) RS 43,50 (Nao sacias) RS 56,80 (Nao sécies) RS 7,00 Nio sécias)
LONA P/ SILAGEM
MATA ANTIPULGA BRAVECTO PACIFIL
BICHEIRA 500mg P/CAES 10/20kg Lona especial para
Cod.72595-1 silagem - Venda

VINGADOR 475 ML

OURO FINO
Cod, 55941-0

Para Bicheira e Berne

por metro quadrado
Cod. 73671-1/ 73672-2

Anti pulgas e carrapatos
com 12 semanas de acao

RS 3,99 sscios)
Rs 4,30 (Hac socios)

LAVADORA

STIHL RE 88 220V
Cod, 71847 7
Lavacdora para uso
domeaestico

RS 493,00 (sécios)
RS 519,00 (Mo sécios)

RS 154,00 (sécios)
RS 165,00 N3ao sécias)

ROCADEIRA
STIHLF5120

NAVALHA
Cod. 70579-9

ldeal para jardinagem
domaéstica

Rs 1.325,00 [Socins)

RS 1.399,00 (Nao sacios)

RS 2,00 (sacias) - 06 MT? LARGURA
RS 2,05 (sécios) - 08 MT2 LARGURA
RS 2,12 (Nao sécios) - 06 MT2 LARGURA
RS 2,15 (Mao sacios) - 08 MT? LARGURA

SACOS PLAST, P/
SILAGEM 75x105
c/50 unid.

Cod. 30984-5

Saco para silagem
de 150 micras.

RS 62,00 sacios)
RS 65,00 {Nao sécios)

~ OFERTAS VALIDAS DE 25/01/2016 ATE 27/02{2016



V4

SYIDILONOYSYV

Edicao 147/ Fevereiro de 2016

VI3V\\[dV: ¥ safra de altos e baixos

Efeito El Nino reduziu a produtividade das lavouras, mas o bom preco ajudou os produtores

N s produtores de melancia da
= ! % o regido de atuacao da

CERTAJA vivem uma safra
atipica. O clima caracteristico de El Nino,
trazendo excesso de chuvas, prejudicou
muito o estabelecimento inicial da

y cultura.

Uma grande diversidade de doencas
causou preocupacao aos produtores,
que tiveram que duplicar o investimento
no cuidado com a lavoura. A cultura teve
seu crescimento prejudicado devido ao
solo encharcado. As plantas daninhas se
estabeleceram com maior facilidade,
exigindo intenso manejo por parte do
produtor. Observou-se, ainda, grande
abortamento de flores e frutos na lavou-
ra. Com isto, a produtividade média, que
¢é de 30 toneladas por hectare, ficou em
meédia 15 toneladas por hectare.

RTAJANO

recebendo em média R$ 0,40 pelo quilo
da fruta. A colheita naregiao de Taquari e
Triunfo esta praticamente encerrada, e a
regiao de Encruzilhada do Sul esta
abastecendo o mercado. Em breve
também se iniciarao as colheitas na
regiao da Campanha.

Texto: Israel Rosa, engenheiro agré-
nomo da Agroveterinaria Taquari

FA LTOU E ainda:
ENERGIA?

Simples! sua fatura, snvie:

Mande um  #dividauC

SMS g ratu itﬂ T

PRECO ELEVADO - Felizmente o
mercado foi favoravel aos produtores. '
Devido a baixa oferta de frutos na regiao i 'ﬁ
eem outros estados como Sao Paulo e 27800
Goias, o preco se manteve elevado.
Durante varias semanas os precos estive- com . .
ram acima de R$ 0,80 por quilo da fruta. Devido a este fato, mesmo com a baixa produtivi- #faltaUC E GRATIS E
dade obtida, muitos produtores tiveram um bom resultado em suas plantacoes. R NAO PRECISA
Nos Ultimos dias este mercado tio favoravel teve um revés. Com o excesso de chuvas na bl g DISCAR 0800

regiao sudeste do Pais, maior consumidora da safra gadcha, a procura pela melancia redu-
ziu muito, e, consequentemente, houve queda nos pregos. Atualmente os produtores estao

- C GERTAJA

*Ec: UC1234-5 EHERGIA
wrvian SME o #Talta1 234

Como utilizar os servicos online CERTAJA

Acesse através do site www.certaja.com.br no
link «servicos online».

Digite o niumero da Unidade Consumidora e o
CPF ou CNP e acesse varios servicos sem a necessida-
de de se deslocar até um ponto de atendimento.

| CERTA A

Vocé pode:
Consultar sua fatura;
Consultar historico de consumo;
Consultar e atualizar dados cadastrais;
Solicitar Declaracao de quitacao de débitos;
Informar falta de energia;
Solicitar afericao de medidor;
Danos elétricos;
Denunciarirregularidades;
Registrar Reclamacoes, elogios e sugestoes,
entre outros.

L 2 20 7 7 2 7 7

il

Hi_; |
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CERTAJA implanta

automacao no processo de leitura de energia

3d34 VN

Conhecido como telemetria, sistema oferece monitoramento continuo do sistema

de medicao instalado nos clientes

Comercial de Energia — SCE, e do Centro de Operacao da

Distribuicao — COD, da CERTAJA Energia, participaram de um
treinamento para obter as qualificagdes técnicas necessarias para implan-
tar a automacao do processo de leitura (telemetria) dos medidores de
energia dos cooperados. O sistema oferece um monitoramento continuo
do sistema de medicao instalado no cliente, alinhado ao conceito de
Redes Elétricas Inteligentes. O armazenamento dos dados é feito pela
empresa parceira CAS Tecnologia, no formato de servidor na nuvem
(cloud), revela o engenheiro eletricista Enoque Garcia, Gerente Comercial
da Cooperativa.

PILOTO - Em 18 de janeiro o presidente da CERTAJA Energia Renato
Pereira Martins, juntamente com Enoque e técnicos da Cooperativa,
realizaram a primeira telemetria na Associacao Beneficente Pella
Bethania, em Taquari. O local serviu como projeto piloto. Segundo
Enoque, se houver algum problema, o aparelho funciona on-line e ja
sinaliza na Cooperativa, nao sendo necessario o deslocamento dos leitu-
ristas até o local, gerando maior produtividade nos servicos prestados pela
Cooperativa.

A diretora do Asilo Pella Bethania, Joni Schneider, frisa que esta muito
satisfeita com o atendimento oferecido pela CERTAJA: "Desde a troca de
concessionaria para a Cooperativa, os incidentes envolvendo problemas com
energia diminuiram 95%. Com a troca de toda a rede, cabos adequados,
postes de concreto e aumento da energia para a instituicao, nao se teve mais
preocupacao com este setor", destacou.

MELHORIAS - De acordo com Enoque, a CERTAJA investe em telemetria
para otimizar o processo de faturamento e eliminar custos com a leitura dos
grandes clientes, principalmente de unidades em locais de dificil acesso.
Inicialmente serao 100 pontos escolhidos, com um cronograma de aproxima-
damente um ano para implantacao. Outros aspectos positivos sobre a tele-
metria estao relacionados a seguir:

Disponibilidade da equipe, pois sera extinta a leitura em campo;
Confiabilidade dos dados de faturamento, pois as informacdes pas-

N os dias 8 e 9 de dezembro diversos colaboradores do Setor

Linha de Transmissao em Triunfo passou por manutencao
! U i AR T 1 "

d

Enoque Garcia, Joni Schneider e Renato Martins

sam a estar online;

Monitoramento do ponto de medicao através
de sensores, que geram alarmes se houver eventos;

Gerenciamento inteligente, apontando
inconsisténcias que podem ocasionar perdas de
faturamento;

Inteligéncia presente em todo ciclo de distri-
buicao, possibilitando o conhecimento do consumo
diario;

Tecnologias viaveis e de resultados comprova-
dos, utilizadas nas grandes distribuidoras;

Solucao flexivel para ser incorporada pelas
diferentes areas da Cooperativa, como uso na detec-
cao ealarme de falta de energia;

Possibilidade de expandir para outros grupos
de clientes.

Manutencao da subestacao CTJ2

Nos dias 16 e 17 de dezembro foi realizada a manutencdo da subestacao
localizada em Taquari. Os isoladores estavam sujos pelo acimulo de limo, de
forma que, se nao fossem limpos, poderiam gerar riscos de desligamento aci-
dental e danos nos equipamentos. Também foi realizada a troca de isoladores na
Linha de Transmissao — Torre 73, em Triunfo. E importante ressaltar que as acoes
foram executadas sem o desligamento da rede, ou seja, com 69 mil Volts de
tensao (Voltagem), enquanto a manutencao era realizada. Esta operacao foi
possivel gracas a parceria com a coirma CERTEL, que detém o know-how deste
tipo de manutencao, ao controle das Normas Técnicas de Seguranca e aos
treinamentos constantes que os colaboradores recebem para efetuar estas
manobras, dentre outras.
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COMPENSACAO FINANCEIRA
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ela primeira vez na histéria da CERTAJA, a N _— y
Pequipe de Engenharia, no més de novembro, Evolugao da Compensagdo Financeira
conseguiu zerar o valor a pagar aos coopera-
dos referente ao ressarcimento por violacao dos limites 13235?:3
de niveis de tensao. Esta compensacao é regulamenta-
da pela Agéncia Nacional de Energia Elétrica - ANEEL. \

De acordo com Luciano Tavares, gestor do Setor de NG el 431,35 [ 321,48 [ 2941,54 [ 2836,27
Engenharia, a acao desenvolvida € baseada no monito-
ramento d9s nivgjs de tenség da energia di_stribuida. 2010 2011 2012 2013 2014 2015
Para tal, sdo utilizados equipamentos registradores
que medem e armazenam as informacgoes dos niveis de
tensao (voltagem) entregue aos cooperados em um

periodo de uma semana completa. Estes equipamen-
tos sao configurados rigorosamente de acordo com as

ANO

-a=\alor pago

exigéncias da ANEEL.

De posse do relatorio destas medigoes, o setor de Engenharia da CERTAJA Em novembro de 2015 a CERTAJA nao teve nada
faz a anélise das informagdes e toma as medidas cabiveis para que as possiveis  a ressarcir aos cooperados, o que evidencia o traba-
transgressoes sejam regularizadas. Iho meticuloso e comprometido da equipe.

Caso alguns indicadores de qualidade de energia nao atendam ao padrao Confira no grafico o comportamento financeiro

ANEEL, o cooperado entra automaticamente no PLANO DE COMPENSACAO conquistado.
FINANCEIRA e é ressarcido na fatura do més posterior ao da transgressao.

Conjunto de medicao externo

Em 10 de dezembro a
CERTAJA realizou a instalacao
do Conjunto de Medicao
Externo. Este equipamento,
~ pela primeira vez adquirido na

y Cooperativa, possibilita a
I imediata regularizacao de
% situacoes de emergéncia
= (quando ocorrem avarias em

Padronizacao de ligacoes
em areas alagadicas

E T
| o

Cooperativa padroniza ligacoes
em areas alagadicas

A CERTAJA informa aos cooperados a definicao do
novo padrao técnico para as novas ligacoes e a regulari- : _
zacdo das ligacoes ja existentes em &reas alagadicas equipamentos instalados).

(passiveis de enchentes). , . De forma acoplada, con-
Ao serem submersos na agua os medidores eletrdni- tém todos os componentes necessarios para o seu funcionamento.

Ele é indicado para ligagoes de grandes clientes, principalmente em

cos param de funcionar e os custos com a substituicao _ ! 508 3 ) _
situacoes que tem restricoes para construcao de cubiculos de medi-

destes equipamentos (material, mao de obra e energia

nao faturada) sio elevados para a Cooperativa, que por Gao, ouseja, de d'ﬁC!I ACesso. _ _
sua vez necessitou adotar medidas para nao impactar A forr_na da realizacao dos servigos carac.terlzou-se como uma
na tarifa dos cooperados. acao de mtercooperagég, através do epvolwmento de.set_ore_s da
Desta forma, a CERTAJA solicita que os cooperados CERTAJA (Comercial, Projetos, Engenharia, Operacao e Distribuicao,
residentes em 4reas com estas caracteristicas, notifica- Obras e F a8
dos pela Cooperativa, informem-se da necessidade de Almoxarifado)
adequacao de seu padrao de entrada de energia. e profissional
As informacoes estao disponiveis no site da da C'_E RTEL,
CERTAJA, www.certaja.com.br/energia/circulares, no que orientou a
telefone 0800 541 6185, nos postos de atendimento e forma adequa-
na sede da Cooperativa (Rua Albino Pinto, 292 — Taquari da de instala-

s = & 9
il o A : S

Instalagdo do conjunto foi realizada por intercooperacio #

—RS). cao.
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AUMENTO DE ICMS

Tributo aplicado em janeiro nao atingira grande parte de cooperados da classe

rural da Cooperativa

governo do Rio Grande do Sul, na tentativa de amenizar a crise

financeira que esta passando, adotou um pacote com varias

medidas para aumentar sua arrecadacao. Uma delas, em vigor a
partir de janeiro de 2016, elevou o Imposto Sobre Circulagao de Mercadorias
e Servicos (ICMS). A aliquota basica, aplicada a todas operacdes e presta-
¢Oes de servicos sem aliquota especifica, aumentou de 17% para 18%.

No caso da energia elétrica, alcool, gasolina e telefonia (movel e fixa), a
aliquota subiu de 25% para 30%. Consequentemente, a conta de energia
elétricaaumentara para muitos consumidores.

Na CERTAJA, os cooperados enquadrados na classe rural (produtores) -
aproximadamente 45% do quadro social, ndo irdo sentir no bolso este
aumento, uma vez que a medida nao atingiu este segmento. O imposto para
os cooperados da classe industrial aumentara de 17% para 18%, e para os
demais, de 25% para 30%.

O QUEEOICMS?

Imposto sobre a Circulacao de
Mercadorias e Servicos. Previsto no art. 155
da Constituicao Federal de 1988, o imposto
incide sobre as operagdes relativas a circula-
¢ao de mercadorias e servicos e é de compe-
téncia de cada estado e do Distrito Federal,
por isso as aliquotas sao variaveis. A distribui-
dora, no caso a CERTAJA, tem a obrigacao de
realizar a cobranca de ICMS diretamente na
conta de energia, repassando o valor ao
Governo Estadual. Seu calculo é feito “por
dentro” , de forma que o ICMS acaba tendo

SVIDILON SVYINILLTN
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A ndo incidéncia do aumento do imposto para esta grande fatia de coo-
perados deu-se gragas ao intenso trabalho desenvolvido pelo Sistema
Cooperativista do RS, através da OCERGS e FECOERGS.

um peso maior que sua aliquota nominal.

Danos nas redes da CERTAJA
sao passiveis de cobranca
dos responsaveis

Quando o sistema de distribuicao (redes elétricas) da CERTAJA sofre
algum dano ocasionado por acidentes (colisao de veiculos em postes, vege-
tacao interferindo na rede, arvores derrubadas sobre a rede, entre outros), a
Cooperativa realiza o conserto necessario e, de acordo com a legislagao,
cobra o custo do conserto diretamente dos responsaveis pelo dano, sejam
eles cooperados ou nao.

Este procedimento é importante para que estes custos nao sejam repas-
sados na tarifa dos cooperados.

Autores de danos a rede recebem cobranca da Cooperativa

=

S

Treinamento de reciclagem
para Linha Viva

21/11/2015, aconteceu o treinamento de reciclagem para
eletricistas de Linha Viva. O treinamento foi predominantemente
pratico e visou renovar/reciclar os procedimentos de trabalho destas
equipes. Osinstrutores foram da TARGET Brasil, empresa de Minas Gerais.

I m parceria da CERTAJA com a CERTEL, no periodo de 16 a

Curso uniu colaboradores da CERTEL e CERTAJA
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CERTAJA
forma 22 jovens aprendizes

Estudantes recebem formacao integral, que mescla teoria e praticas

4
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2014/2015 receberam seus certificados. Participaram

do evento o presidente da CERTAJA Energia, Renato
Martins, o presidente da COEDUCARS, Ricardo Lermem,
formandos, professores do curso e lideres Certajanos. A
professora Viviana Muxfeld realizou a ceriménia, e a aprendiz
Ariane de Azevedo apresentou um video com os melhores
momentos do curso, incluindo teoria e pratica. O programa
contribui para a formacao integral do jovem, criando situagoes
de aprendizagem que o levam a aprender a pensar, a agir
proativamente e a saber trabalhar em equipe. Além destas
capacitacOes, coloca em pratica conhecimentos, habilidades,
principios e valores, fazendo da aprendizagem um importante
fator de crescimento e promocao da cidadania.

N o dia 11 de janeiro os 22 aprendizes da CERTAJA de

TREINAMENTO NR35

todos os profissionais da CERTAJA Energia e do Setor de

Servicos Elétricos da CERTAJA Desenvolvimento que
realizam atividades em altura participaram de um treinamento de
reciclagem. Foram realizadas atividades praticas de
procedimentos de seguranca para o trabalho em altura, em
atendimento a legislacdo NR 35. O treinamento foi organizado San s
pelo Colégio Teutdnia e os instrutores foram Leandro Vargas e Joao
Ederson do SESMA (Setor de Seguranca e Meio Ambiente da
CERTAJA). Cerca de 70 Certajanos participaram.

D uranteosdias 17, 18, 24, 25 e 26 de novembro de 2015,

DESLIGAMENTOS PROGRAMADOS

Atencao cooperados da CERTAJA dos municipios GENERAL CAMARA, VALE VERDE cujas localidades, BALNEARIO NERO
FREITAS, BALNEARIO OLIBIO GASS, BANHEIRO VELHO, BOA VISTA, BOCA DA PICADA, ESTACAO ANIBAL PFEIFER, MONTE
ALEGRE, PAGADOR MARTEL, PASSO DA BARCA, PASSO DO TAQUARI, POTREIRO, POTREIRO GRANDE, SANTO AMARO e
demais localidades préximas!

A Cooperativa informa que havera desligamento da energia elétrica para a manutencao de redes das 13h as 18h nas
seguintes datas:

-02,04,11, 16,18, 23 e 25 de fevereiro;

-01,03,08,10,15,17,22,24,29 e 31 de marco.

Em caso de condigdes meteoroldgicas desfavoraveis, a interrupcao para melhorias na rede elétrica sera reprogramada.
Como medida de seguranca, caso o servico seja concluido antes do tempo previsto, recomendamos que se considere
energizada toda suainstalacao durante o horario programado.

Atencao cooperado! Atualize seu numero de celular e seja avisado por SMS sempre que houver desligamentos
programados na sua regiao. "E facil, basta ligar para o Disque Energia através do 0800-541-6185".



CEBOLA A
MILANESA

RECEITA

Ingredientes

*1 copo (250 ml) de leite;

* 1 copo (250 ml) de farinha de trigo;

*1 ovo;

*1 pitada de sal;

*1 colher (sopa) de 6leo;

* 1 cebola grande cortada em rodelas de cerca de 1 cm de
espessura;

xOleo para fritar o suficiente para cobrir as rodelas de cebola.

Modo de preparo

Bata no liquidificador o leite, o trigo, o ovo, o sal e 0 6leo.

Se a massa ficar muito fina acrescente 1 colher de sopa de farinha de trigo.
Coloque em uma tigela ou prato.

Mergulhe cada rodela de cebola na massa e coloque na frigideira com éleo
quente, em fogo baixo, até ficarem douradas, virando as rodelas para que
dourem dos dois lados.

Tire e coloque em papel toalha para escorrer o excesso de 6leo.

Fonte: www.tudogostoso.com.br

NUMEROS DA SORTE

Confira abaixo os nimeros da Loteria Federal validos para os cooperados
que possuem o seguro residencial Protecio Certa. Os meses sao referentes a
novembro e dezembro de 2015.

Extracao 05027 - 28/11/2015 - N° sorteado: 87.948

Extracao 05036 - 29/12/2015 - N° sorteado: 62.109

Para concorrer ao prémio, o cooperado tem que olhar o nimero no
Certificado que ganha apés fazer o seguro.

ATENCAO COOPERADOS!

O novo site da CERTAJA
esta no ar.
Acesse:

www.certaja.com.br
e confira as novidades.
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CLASSIFICADOS

CASA NA VENDINHA — 4 dormitérios, 2 banheiros, churrasqueira, garagem ampla
para 4 carros. Valor R$ 160 mil. Localizada préximo ao orelhao, na Rua da Caixa
D'Agua. Fone: 8612 7640 —Amauri.

VENDE-SE TERRENO EM PORTO BATISTA, TRIUNFO — Localizado na Av. Bento
Gongalves, medindo 10x30 e com escritura. Valor R$50 mil. Interessados devem
contatar com Carlos ou Luci pelos fones 9643 1915 ou 9918 3872.

VENDE-SE TERRENO - Na BR 386 km 417, Rua Nova, em Montenegro (atras da
revenda de 6nibus e ao lado do Campo da Ivete). Terreno de esquina, medindo 456
m2 com casa de alvenaria medindo 7x9. Valor a combinar pelo fone: 9852 8135
com Vera.

VENDE-SE CASA DE ALVENARIA - Na localidade de Boa Vista, municipio de
Triunfo (na rua do Supermercado Kibarato). Casa com 2 quartos, sala, cozinha,
banheiro, area de servigo, garagem. Terreno medindo 20 x 30, valor R$ 70 mil.
Tratar pelos fones (51) 9872 2772 ou 8029 5100 com Marilene ou lvandel.
VENDE-SE BARCO DE ALUMINIO — Com 5 metros, motor Hércules 15, completo,
com carreta. ValorR$8.500,00. Tratar com Paulo pelo fone 8184 8525.

VENDE-SE TERRENO EM BOA VISTA, TRIUNFO — Com casa e galpao, medindo
14x56. Localizado ao lado da faixa TF10 (ao lado do mercado Bom Sucesso).
Contatos com Ana, pelo telefone 9812 4357.

VENDO OU ALUGO CASA NA VENDINHA — Localizada entre os Km 10 e 11 da
BR386. Casa nova em lambri de eucalipto, 60m construidos, terreno 12x30, pogo
artesiano. Interessados tratar com Lirio Lima pelo fone (51) 9531 3894.

VENDE-SE 8 HECTARES DE TERRA, PROXIMO A BR 386 KM 370 - Na proprieda-
de tem um chiqueirao com capacidade para 700 animais, com uma casa e um
galpao. Possui escritura, 2 pocos artesianos, sendo um industrial e outro comum.
Localizado proximo ao antigo pedagio, a 50 metros do asfalto. Interessados tratar
com Maria Odete pelo fone: (51) 95707970.

VENDE-SE TERRENO COM CASA EM PASSO FUNDO, ESQUINA DA SORTE - 4°
DISTRITO DE TRIUNFO -2 dormitérios, sala, cozinha, banheiro, garagem para um
carro, area de servio e area na frente. Terreno fechado com tela e portao eletroni-
co. Interessados contatar com Gorete pelo fone 9887 8886.

VENDE-SE SAVEIRO 2008 — Cor branca, em bom estado, trava e vidro elétrico,
direcao hidraulica, segundo dono. Interessados contatar pelos fones 9646 4373 ou
9702 3609 com José Valdir.

VENDE-SE TERRENO EM TAQUARI - Tamanho 12x15, escriturado,
localizado na rua José Farias de Guimaraes Filho, Bairro Olaria. Aceita-se gado ou
carro no negacio. Interessados falar com Sandra pelo fone 9297 2153.

VENDE-SE TERRENO NA BR 386, KM 387 - Frente com 15m, comprimento 30m,
fundo com 23m. Ao lado do viveiro de mudas do Valnei. Tratar com Valmir pelo fone
9682 2811.

VENDE-SE TERRENO NA COXILHA VELHA — Em frente ao Centro de Compras, a
500m da BR 386, medindo 2.500m2. Interessados contatar com Sérgio, pelo fone
9546 3544.

VENDE-SE CHACARA NO PASSO DO GIL — Localizada perto do arroio, 5 ha,
terreno limpo, tem arroio, documentos em dia e legalizados. Interessados tratar
com Marisa pelo (51) 3657 1162.

VENDE-SE CENTRIFUGA DE MEL por R$900,00 e TRITURADOR (cana/milho) a luz
porR$1.000,00. Interessados falar com Estela pelo fone (51) 9645 6949.
VENDE-SE EGUA CRIOULA com 10 anos de idade, com registro e potro. Valor R$
3.200,00. Tratar: 9932 6784 ou 84950180

VENDE-SE COLHEITADEIRA 5650 ANO 86 — com esteiras, mais 01 GRANELEIRO
[BL90SC. R$55.000,00. Contatos: (51)9912.2607 —(51) 9707.7683.

VENDE-SE PALIO 2P ANO 2000-R$11.000,00. Contato (51) 9702.7936.
VENDE-SE EGUAS - TOSTADA com 3 anos e meio por R$3.000,00 e uma PRETA
com 7 anos, prenhe, por 1.200,00. Contato 8455 0180.

VENDE-SE TERRENOS EM VENDINHA — Localizados em frente a rua do asfalto
(Rua Dr. Liquinho Rosa), entre o posto de combustivel Ale e o CTG Estancia da
Vendinha. Interessados, tratar através do fone (51) 8160 6030 com Enio.

ANUNCIE - Anuncie gratuitamente no Certajano. Quer vender, comprar ou
trocar algum bem ou produto? Entao, seu espaco é aqui. Ligue para o setor de
Comunicacao da CERTAJA através do fone (51) 3653 6645, ou escreva para
Fabiana Martins — Rua Albino Pinto, 292, Taquari, RS, 95860-000. Se preferir,
envie e-mail para fabiana.martins@certaja.com.br
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ERTAJANO- Em termos
gerais, qual é o cenario
energético doRS?
LUCAS REDECKER - O Rio
Grande do Sul tem muito a contri-
buir com o cenario energético do
Brasil. O Estado esta se consolidan-
do como um gerador de energia e
com capacidade para escoar para o
resto do pais. 66,7% do que consu-
mimos provém da fonte hidrica,
mas ainda temos um grande
potencial a ser explorado, a exem-
plo também da energia edlica, pois
temos potencial para gerar 50 vezes
mais do que geramos hoje. Ha ainda
o potencial térmico, e ai estamos
falando do carvao mineral, uma de
nossas grandes riquezas, uma vez
que o RS possui 90% de todas as
reservas desse mineral no pais. Da
mesma forma, temos um imenso
potencial para a producgao de
biometano, ainda pouco explorado.
Some-se a tudo isso, o fato de
possuirmos uma malha de trans-
missao mais vantajosa em compara-
¢ao com outros estados do pais e
que vem crescendo com os investi-
mentos que estao sendo feitos pela
Eletrosul.

C- Quais sao os principais
desafios no ambito estadual?

LR- Os principais desafios do Rio
Grande do Sul sao a agilizacao e
otimizacao do nosso sistema de
licenciamento, que ja vem passan-
do por transformacoes, tais como o
zoneamento para o setor edlico
(precisamos avancar neste sentido
também para outros setores) e a

Sala do Investidor junto a Secretaria Estadual do
Meio Ambiente. Em outra frente, precisamos
enfrentar gargalos como a disponibilidade de
mais efetivo junto aos 6rgaos ambientais e
também reavaliar o custo das licencas ambientais,
que aqui sdo mais caras quando em comparacao a
outros estados. Parte desse desafio ja foi supera-
do com o desconto entre 50 e 70% dos valores na
emissao de licencas ambientais para projetos de
energia edlica.

C- Qual é o papel das cooperativas de
eletrificacao rural em ambos os contextos?

LR- As cooperativas de eletrificacao, a exem-
plo da CERTAJA, desempenham papel fundamen-
tal no abastecimento em diferentes regioes. Pela
proximidade, elas conseguem prestar um atendi-
mento muito mais rapido e agil em comparacao
com as grandes concessiondrias, e isso se reflete
na avaliacdo dos consumidores, que em recente
pesquisa consideraram o servi¢o prestado pelas
cooperativas como um dos melhores entre as
distribuidoras de energia. Hd também o fator
econdmico e social, pois as cooperativas de
eletrificacdo sdao importantes geradoras de
empregos e de receitas para os municipios.

C- Quais sao suas agoes fundamentais a
frente desta secretaria no sentido de aprofun-
dar o desenvolvimento de alternativas energé-
ticas em nosso estado?

LR- A area de Minas e Energia é estratégica
para o desenvolvimento do Rio Grande do Sul. Foi
pensando nisso que logo apdés a criacao da
secretaria, no comeco de 2015, que demos inicioa
preparacao do Plano Energético que, neste
momento, esta sendo finalizado. A expectativa é
de que ele seja entregue aos gauchos ainda no
més de fevereiro. Trata-se de um planejamento
para a proxima década, deixando claro qual o
potencial do Rio Grande do Sul para a geragao de
energia, onde ele esta e quais sdo os gargalos que
precisam ser enfrentados para que tenhamos um
abastecimento de qualidade e continuado ao
longo dos proximos dez anos. Além disso, recria-
mos o Comité de Planejamento Energético
(Copergs), que tem se reunido regularmente para
debater os problemas do setor energético gau-
cho, criamos subcomités para estimulo a produ-
cao de energia a partir das fontes edlica e solar,
criamos o Programa Gaucho do Biometano e o
Comergs (Comité de Planejamento de Mineragao)
e, ha poucos dias, aderimos ao convénio do
Confaz,que isenta de ICMS a mini e microgeracao
distribuida de energia fotovoltaica, além de
outras iniciativas previstas para serem implemen-
tadas ao longo de 2016, como o Atlas
Solarimétrico e o Atlas do Biometano.

C- Por que o Brasil, um pais abundante em
sol e vento, tem tanta dificuldade de desenvol-
ver energias oriundas desses meios, e continua
preferindo o modelo hidrelétrico?

CERTAJANO

O papel fundamental das cooperativas de
eletrificacao rural

Entrevista com o deputado estadual Lucas Redecker (PSDB/RS), secretario
estadual de Minas e Energia

LR- O advento das energias limpas e renovaveis é
relativamente novo no Brasil, ainda que amplamente
empregado nos paises de primeiro mundo. Varios
fatores contribuem para essa demora a adesao de
fontes alternativas, como o custo dos equipamentos
para a geragao propria de energia, tanto residencial
como comercial, bem como o fato de possuirmos
uma matriz energética nacional ainda fortemente
focada na fonte hidrelétrica que, a propdsito, ja se
revelou falivel, especialmente em periodos de poucas
chuvas, o que prejudicou todo o pais em 2015. Aqui
no RS esse cenario ja estd se modificando. Somos o
estado com o maior potencial brasileiro para a
producao de energia edlica, o quarto em poténcia ja
instalada, e com varios empreendimentos a caminho.
Quanto a energia solar, demos um passo importante
ha poucos dias com a desoneragao da mini e microge-
racao fotovoltaica, conforme anteriormente citado, e
estamos trabalhando na elaboracao do Atlas
Solarimétrico, que vai evidenciar o potencial do RS
para a producao de energia a partir desta fonte, assim
como o Atlas do Biometano, previsto para2017.

C- Como percebe as grandes obras de infraes-
trutura energética do PAC, em especifico as
hidrelétricas de Belo Monte, Jirau e Teles Pires,
contestadas pelos movimentos sociais em termos
ambientais e sociais? Quais sao os limites e possi-
bilidades dessas hidrelétricas?

LR- A sociedade precisa de energia, pois esse é
um servico essencial a populagdo. O debate que se faz
necessario € em relacao ao modelo de geracao de
energia adotado pelo pais. Ha certas ocasidoes em que
a sociedade precisa ser consultada, e essa é uma
delas, no que se prefere entre optar por um empreen-
dimento que gera impactos ambientais e sociais em
detrimento de outros, com a mesma capacidade e
impactos muito menores.

C- A exemplo de seu pai, Julio Redecker, vocé
tem um vinculo forte com Taquari e com a
CERTAJA. O que torna esse municipio e essa
cooperativaimportantes em sua trajetoéria?

LR- O municipio de Taquari e a CERTAJA sdo muito
importantes para mim nao apenas pelo que represen-
tam no contexto regional e estadual, mas também
pelo vinculo pessoal que tenho com a comunidade.
Em primeiro lugar, Taquari é a terra onde a minha
familia construiu a sua histéria de vida, onde meu pai
viveu e onde eu também vivi por algum periodo.
Sendo assim, me sinto um cidadao taquariense. Eu
tive a oportunidade de ver o municipio crescer, se
desenvolver, assim como a CERTAJA, e enfrentar as
suas dificuldades e, por tudo isso, tenho um compro-
misso maior e muito mais préximo com Taquari e
tudo que se relaciona ao municipio. E sempre uma
satisfacdo tratar de assuntos de interesse de uma
comunidade que eu tenho uma relacao e carinho. A
minha trajetoria pessoal e politica esta muito vincula-
da ao municipio de Taquari, especialmente pelo que a
cidade influenciou na minha formacdo como ser
humano.



