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Nossos futuros gestores

uando esse periédico estiver che-
anndo em sua residéncia, com cer-
teza ja foram escolhidos e/ou eleitos
(reeleitos) os novos prefeitos e vereadores. Foram escolhidos
o prefeito e vereadores do seu, do meu e dos demais munici-
pios que compdem a area de atuacao da CERTAJA.

Os escolhidos terao a missao, o compromisso e a res-
ponsabilidade de conduzirem os destinos dessa empresa cha-
mada municipio. Empresa essa que pertence a milhares de
pessoas, das mais diversas camadas sociais, das mais variadas
idades, atuando nas mais diversas atividades. Todos, ao faze-
rem suas escolhas, as fizeram com a conviccao que estavam
escolhendo “o melhor” para gerirem o negécio. O momento
gue nosso pais esta vivendo esta exigindo isso. Precisamos de
seriedade, honestidade e competéncia, pois estamos admi-
nistrando um negdcio que nao é nosso. Somos apenas mais
um nesse negdécio. E nés, eleitores, que fomos os respon-
saveis pelas escolhas, também precisamos fazer nossa parte
com seriedade e honestidade, nao querendo tirar proveito
préprio da situacdao nem querendo levar alguma vantagem
particular.

Precisamos ser parceiros desta gestao, fiscalizando,
fazendo criticas quando necessario, elogiando quando me-
recido. Somos parte integrante do processo. E momento de
mudanca. E necessario recuperar a imagem do politico, do
gestor publico, recuperar a autoestima de nossa populacao.
E a CERTAJA, como se porta diante dessa realidade? Diria que
temos uma grande semelhanca! Somos uma sociedade de
pessoas, com mais de 26 mil associados, niUmero superior
a populacao da maioria dos 19 municipios que fazem parte
de nossa area de atuacao, prestando um servico de interesse

Confianca

Renato Pereira Martins, presidente da CERTAJA Energia

publico regulado, que é a energia elétrica, e tendo que
cumprir a complexa legislagao do setor elétrico brasileiro.

47 ANOS - Somos equiparados ou comparados a
um 6rgao publico, mas tendo que fazer a gestao de uma
empresa privada. E nestas condi¢oes estamos atuando ha
47 anos, que completaremos agora em 17 de outubro.
Nesta condicao, com o numero de associados citados aci-
ma, espalhados nos 19 municipios onde atuamos, respei-
tamos a escolha de cada um, colaborando com todas as
administragcdes municipais, independentemente de suas
cores partidarias.

Para a CERTAJA, em primeiro lugar vem o interesse
do associado da Cooperativa, buscando sempre a parceria
com o municipio. Nossa politica nao acontece de quatro
em quatro anos, esta presente 24 horas por dia, atenden-
do da melhor maneira nossos associados. Acreditamos que
esta seja uma das razoes da nossa aprovagao junto ao nos-
so quadro social.

Nossa politica é a do entendimento, da eficiéncia,
seriedade e competéncia, por isso, ao longo de nossa
existéncia, continuamos a crescer. Finalizando, queremos
parabenizar os nossos gestores - prefeitos e vereadores
eleitos, desejando-lhes sucesso nessa missao. E aos nossos
associados transmitimos também o nosso abraco e nossos
cumprimentos pelos 47 anos que completaremos em 17
de outubro préximo.

Nos orgulhamos de fazer parte dessa familia. E hora
de unirmos nossas forcas para o bem da comunidade onde
estamos inseridos.

Parabéns prefeitos e vereadores!
Parabéns CERTAJA pelos 47 anos!

Pedro Maia, presidente da CERTAJA Desenvolvimento

Hé algum tempo me questionaram sobre o valor do
patriménio liquido da Cooperativa. O patrimoénio

de maiores tarifas para aumentarem seus lu-
cros, as cooperativas lutam sempre por meno-

liquido é o valor contabil que representa o capital que os
sécios, acionistas ou associados tém em uma empresa. In-
dependente de quanto seja este valor na CERTAJA, ele nao
representa o seu real patrimoénio, pois, no meu entender,
nosso maior patrimoénio é algo que nao pode ser mensura-
do financeiramente e, portanto, nao aparece nos balancos
patrimoniais. Trata-se da relacao de confianca existente en-
tre a grande maioria dos associados e a Cooperativa. Uma
relacdo construida durante 47 anos de convivéncia e intera-
cao. Acompanho esta Cooperativa quase desde o seu inicio
e, desde |4, o ponto de vista do associado sempre teve e tem
prioridade.

Vejam o exemplo da energia elétrica: enquanto as em-
presas privadas ou publicas pressionam constantemente a
Agéncia Nacional de Energia Elétrica - ANEEL para a liberacao

res tarifas para seus associados. Outro exemplo:
Os técnicos agropecuarios que atendem nossos
associados tém orientacao para buscar sempre
a melhor solucao para o produtor, mesmo que
esta nao seja a solucao de maior rendimento
financeiro para a Cooperativa. Sempre adotamos como ver-
dade o dito de que a Cooperativa sé vai bem se seus associa-
dos vao bem.

E essa relacdo de confianca que nos permite enxergar
os proximos anos da CERTAJA com otimismo. Quanto maior
for a confianca do cooperado mais ele vai operar conosco, o
gue melhora nossos rendimentos, o que, por sua vez, permi-
te melhorar a qualidade do nosso servico. Para isso existimos
como negécio de valor para os nossos associados.

Saudacgoes cooperativistas.
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Diversificacao de atividades é aposta de
agronegocio em Pesqueiro

Daniel Guizzardi gerencia a propriedade de criacao de peixes, pesque e pague e
gado de corte e reproducao

VJI1Vdd VYaIA

zar eventos corporativos, casamentos, batizados e festas
em geral no galpao crioulo da propriedade”, observa Gui-
zzardi.

Dourados, trairas, tambicus, pacus, carpas, tilapia,
surubis. A variedade de espécies criadas na propriedade
é animadora. Um dos cuidados fundamentais para man-
té-las saudaveis é a oxigenacdo da agua em funcdo da
guantidade de peixes existentes no local.

GADO PREMIADO - Outra atividade que Guizzardi
gerencia é a criacao de gado de corte e reproducao. Sao
2.700 cabecas das racas Angus e Jersey. O bem-estar e a
sanidade sao as preocupacdes maximas. Saudavel, o reba-
nho tem destino certo em uma rede de supermercados.
“Entregamos os animais ao frigorifico e este realiza todo
processo até a chegada da carne no supermercado”.

: Em 2013 um touro da propriedade recebeu o titulo
B de Grande Campeao na Expointer, e em 2015 uma vaca
szzardl investe na dlver5|f|cagao da raca Angus Gran ficou entre as vencedoras. Em 2016
TN T el IO e - . .

receberam prémios de Campea Novilha Maior e Reservada

a diz o ditado popular que nao se colocam todos os  Campea Novilha Menor.
ovos na mesma cesta. Que o diga o cooperado Daniel De acordo com Guizzardi, é possivel falar numa
Guizzardi, gerente do Pesque e Pague Gabardo, locali-  auténtica parceria tanto com a CERTAJA Energia, quanto
zado em Pesqueiro, no municipio de Montenegro. Criagdo de  com a Desenvolvimento. “Sou associado das duas Coope-
gado de corte e leite e um “pesque e pague” sao as apostas  rativas e percebo essa relacio com clareza”, assegurou.
para manter a sustentabilidade e a longevidade do agronego-  “Sempre que preciso da CERTAJA ela estd ao meu lado.

cio. Existe uma troca muito positiva. Recebo uma atencao es-
Numa propriedade de dois mil hectares, com o apoio de  pecial no atendimento”.

35 funcionarios diretos, o Pesque Pague Gabardo
foi criado para oferecer uma atividade diferen-
ciada para as familias aproveitarem seu tempo
e relaxar. Nos finais de semana o horario vai das
7h30min as 18h. Criancas até 10 anos tém entra-
da gratis e adultos pagam R$15,00 com direito
a racdo para a pesca. Os visitantes podem usu-
fruir do parque, restaurante, fazer seu churrasco
e apreciar a pesca esportiva, campo de futebol,
pracinha e quiosques. “Também é possivel reali-

.-dall ,.iﬁr "

Conheca mais detalhes sobre o Pesque e

Pague Gabardo em http://pesquepaguega-
bardo.com.br/.

Espago para Iazer é atragao na proprledade
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Batalha da Revolucao Farroupilha em

Taquari e historica

Historiadores nao tém um consenso sobre
numero de mortos no conflito; monumento a
beira do Rio esta abandonado

\

beira da estrada, na localidade de Caramuijo,
Aem Taquari, ha uma placa apoiada em um pe-
destal de pedra de meio metro de altura, cer-
cado por uma grossa corrente e pelo mato. A 300 metros
estd a casa mais préoxima. A 200 metros, o rio que deu o
nome ao Vale. A primeira vista percebe-se que o descaso
hoje é o maior companheiro da terra que foi palco de uma
das batalhas mais violentas da Revolucao Farroupilha, com
mais de 400 mortos, segundo alguns historiadores. Sob
a chuva fina, o marco parece perdido jogado a beira do
caminho tomado pelo barro. O conflito sangrento e mar-
cante na histéria gaucha teve um de seus palcos nesse lu-
gar, no pacato interior de Taquari, sob as vistas das aguas

calmas e fundas do Rio caudaloso.

Nao ha consenso entre os pesquisadores: uns dizem
gue no local trés mil combatentes mancharam de sangue
a terra e a agua; outros afirmam que foi ali, naquele san-
tudrio gaucho, que se deu o maior embate da guerra, com
mais de dez mil homens envolvidos. O historiador Othe-
lo Rosa, em artigo publicado no jornal O Taquaryense de
18 de julho de 1939, contou que as forcas imperiais eram
compostas por sete mil membros; as republicanas, por seis
mil.

BATALHA DE TAQUARI - Era 3 de maio de 1840
guando o general Bento Goncalves tomou a decisao de
levar suas tropas para a margem esquerda do Rio Taquari,
entre os arroios “dos Pinheiros” e “do Moinho”. Corria a
metade da guerra. Anita Garibaldi havia se afastado dos
combates e esperava o primeiro filho do italiano Giuseppe
Garibaldi. O Rio Grande do Sul era povoado por cerca de
500 mil pessoas. Porto Alegre, Rio Grande, Rio Pardo, San-
to Antbnio da Patrulha, Cachoeira do Sul, Pelotas, Pirati-
ni, Alegrete, Cacapava do Sul, Sdo José do Norte, Triunfo,
Jaguarao, Sao Borja e Cruz Alta eram entao os principais
municipios.

Bento temia ser sitiado pelo octogenario tenente-
general Manoel Jorge Rodrigues. Entao a opg¢ao foi dimi-
nuir o contingente farrapo em Viamao - que entao estava
cercada pelos revoltosos - e enfrentar os legalistas que o
ameacavam. O objetivo era abrir caminho para a regiao da
Campanha, onde teria reforco e, se preciso, escapar para
um pais vizinho.

BN ©- SR

Hoje, detalhes da luta que aconteceu em Caramu-
jo sao praticamente inexistentes. O escritor Saturnino de
Souza Oliveira reproduziu no livro Bosquejo Histérico e
Documentado das Operacoes Militares na Provincia do Rio
Grande do Sul, de 1938, um documento referente ao movi-
mento das tropas farrapas com pormenores, que teria sido
lavrado por um coronel chamado Manoel Gomes Pereira.
Mas além disso o que se sabe sao histérias passadas de pai
para filho.

TRINCHEIRAS - “H4 moradores que afirmam, por
exemplo, ser trincheiras os buracos existentes nas imedia-
coes do local em que se deu o embate. Se sao mesmo, isso
mostra que a batalha de Taquari teve outro aspecto que a
diferenciou dos outros combates da revolucdo, que eram
somente a campo aberto, cara a cara”, comentou a histo-
riadora Nilda Rita Santos.

“Dizem que os farrapos acomodaram troncos na
margem oposta de onde estavam os imperiais, com a in-
tencao de que os inimigos acreditassem que os revoltosos
tivessem a disposicao varios canhdes”, narrou a historiado-
ra. Para ela, o fato nao passa de ficcao, j4 que a margem
oposta - em General Camara - nao ficava tao distante a
ponto de enganar o exército inimigo. “Muitos moradores
de Taquari, simpatizantes da causa, abrigaram em suas re-
sidéncias lideres farrapos que tentavam escapar das tropas
imperiais”, também contou.

Autor: Othelo Rosa, Jornal O Taquaryense
Fonte: http://bit.ly/108yFo9

Atencao! Horario de verao inicia em 16 de outubro

N este ano o Brasil tera a 412 edicao do horario de Conforme prevé o Operador Nacional do Sistema (ONS), é

verao. Desta vez, o inicio sera a 00h do dia 16 de esperada uma reducao no consumo de energia elétrica de 4,5%

outubro de 2016 e terminara a meia noite do dia
19 de fevereiro de 2017.

no horario de pico.
Fonte: Infracoop - adaptado
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Agroveterinaria CERTAJA inova na venda de
produto para melhorar qualidade do leite

Master Sorb Premium zela pela saude de vacas e potencializa producao leiteira, assegura médica
veterinaria

- == =

Julia Kranz: melhora de imunidade no plantel é resultado do medicamento
B -
ma alternativa sobretudo para produtores de lei-
te que estavam com dificuldades de reproducao
de seus animais, com alto indice de retornos ao
cio, baixa imunidade, entre outras situacoes. Essa é a pro-
posta do Master Sorb Premium, produto que impede o ani-
mal de absorver a micotoxina, explica a médica veterinaria
Julia Fuhr Kranz da Agroveterinaria CERTAJA.

A divulgacao da novidade entre os associados da
CERTAJA esta sendo feita através de visitas nas residéncias. A
situacao da silagem é verificada, pois este é o principal foco
da micotoxina. “Olhamos também o esquema de vacina-
cao para verificar se nao ha outros problemas”, completa.

A micotoxina é secretada pelos fungos presentes
nos alimentos e estad presente em todos os alimentos. Em
bovinos, ela causa um efeito cumulativo. Em aves, mata
na hora. Na bovinocultura sao duas as micotoxinas mais
importantes. A primeira delas é a aflatoxina, que causa
uma intoxicacdo no figado, queda de imunidade, além
de problemas de absorcao de nutrientes. Ela pode causar,
também, tumores no figado e queda da imunidade, os
animais ficam mais vulneraveis a parasitas, mamites e o
colostro enfraquece. A outra micotoxina é a zearalenona,
gue causa efeitos na reproducao. Em funcao dela os ani-
mais podem sofrer abortos e vivenciar indmeros prejuizos,
principalmente no leite, porque o produto demora mais
para chegar no pico da lactacao.

IMUNIDADE - Segundo Julia, o maior beneficio do
Master Sorb Premium para a saude dos animais é aumen-
tar sua imunidade e fortalecer o sistema reprodutivo, bem

Ll
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como possuir a tecnologia dos 6leos essenciais, que
ajuda na saude de cascos e tetos. Ele pode aumentar
também a producao de leite pelo incremento da sau-
de e a diminuicao do gasto com medicamentos, pois
os animais ficam doentes com menor frequéncia. “O
produto é de uso diario e continuo e nao tem caréncia.
Nao ha descarte de leite, pois é natural”, acentua. Na
Holanda essa substancia é muito utilizada, pois la as re-
gras para utilizacao de medicamentos sao mais rigidas.

Para o produtor e proprietario do laticinio BMK,
Nelson de Oliveira Marques, residente no Rincao Sao
José, em Taquari, houve uma melhora significativa no
rebanho de 30 animais em sua propriedade. Produtor
de leite pasteurizado bastante conhecido na regiao por
seu capricho e higiene, o cooperado da CERTAJA conta
também que pode ser apontada uma melhora no desem-
penho reprodutivo das vacas. Desse plantel, oito vacas
estavam retornando ao cio apds inseminacao, pois nao
estavam emprenhando. Apds aproximadamente 40 dias
de uso do Master Sorb Premium seis dessas vacas empre-
nharam.

A médica veterinaria da Agroveterinaria Certaja,

Julia Kranz, destaca que os vendedores estao recebendo
treinamento especializado para a indicagcao e acompa-
nhamento do uso do produto.
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®9 Rebanho saudavel, leite forte
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NOVA AGROCENTRO

esde 22 de agosto a loja Agrocentro passou a atender
Dem outro endereco. Confira o novo espaco na Rua Ge-

neral Osério, 2548 (antigo prédio da Brigada Militar),
em Taquari. O horario de atendimento é de segunda a sexta,
das 8h as 12h e das 13h30min as 18h15min. Aos sabados
é das 8h as 12h.
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CERTAJA realiza projeto “Escola
Sustentavel” em Taquari

Palestras sobre meio ambiente e implantacao de horta escolar sao realizadas com
apoio da Agroveterinaria

AGRONOTICIAS

escolar sobre a importancia da preservacdo a realizacdo de uma minifeira na escola, quando cada

do meio ambiente, a Escola Anténio Porfirio grupo de alunos ir4 apresentar a sua hortalica aos demais
de Menezes Costa, de Taquari, realiza em conjunto com colegas, mostrando o sistema de producéo, as caracteris-
a CERTAJA o projeto “Escola Sustentavel’. A atividade ticas da planta e suas propriedades nutricionais.
envolve diversas tarefas que visam a conscientizacao dos O trabalho também fez parte do Dia “C” 2016,
alunos sobre o tema meio ambiente. Entre elas estdo a campanha realizada com o apoio do Sistema OCB - Or-
construcdo de uma horta escolar, implantacao de siste- ganizacdo das Cooperativas Brasileiras, e do Sescoop/RS
ma de coleta de agua da chuva, reldgio de ervas e com- - Servico Nacional de Aprendizagem do Cooperativismo
postagem. do Estado do Rio Grande do Sul.

A Agroveterinaria CERTAJA foi convidada a par-
ticipar do projeto, realizando uma palestra sobre o
tema e auxiliando na implantacao da horta. A Coo-
perativa também forneceu gratuitamente as semen-
tes das hortalicas e algumas ferramentas utilizadas
na implantacao dos canteiros. O engenheiro agré-
nomo Israel Silva e o técnico em agropecuaria Daniel
Jovanovichs estao a frente do trabalho. “A iniciativa
€ muito importante, pois auxiliar a comunidade é
um dever da Cooperativa. O tema meio ambiente é §
de grande importancia para todos nés"” diz Israel.
Através do projeto, os alunos tém a oportu-

nidade de realizar o plantio das hortalicas que sao
destinadas ao refeitério da escola. Cada turma ficou
responsavel por duas espécies de hortalicas, desde
a semeadura, transplante de mudas, rega, limpeza

OFERTAS JcC

Com o objetivo de conscientizar a comunidade dos canteiros e colheita. Entre as proximas atividades esta

CERTAJA

AGROVETERINARIA

LUBRIFICANTE CONTROLLER MATA BICHEIRA
STIHL/ CASTROL Enis 1F Houn A B PRECOS ESPECIAIS
8017 - 500 ML ~ON VALLEE el DE SEMENTES DE
Cod. 44659-9 Cod. 44659-9 Cod.55926-2 ERA%(I:EII'E%RE%EF;%QETO
Oleo 2 5% Ci trina, d Indicad T ; -
are Motores & nara Tt tamettot Corirls et el VENHA CONFERIR!
Combustao. da Mosca do Chifre, Berne "Pé Secante"
- e Carrapato.
22 };33 {z‘fc";). io) R$ 12,99 (Sécio) R$ 24,75 (Sécio)
i bl R$ 15,00 (Nio Sécio) R$ 27,90 (Ndo Sécio)

ARAME
FARPADO
500 MTS

MOTTO
Cod. 3369-7

ANTIPULGA
BRAVECTO
P/CAES DE

2KGA4,5KG
Cod. 72598-6
Para tratamento de

ANTIPULGA
BRAVECTO
P/CAES DE

4,5KGA 10KG
Cod. 72594-9

COLEIRA SERESTO
P/CAES ACIMA

DE 8 KG - BAYER
Cod. 44659-9

Para Tratamento
de Pulgas, Carrapatos,

Cercas. Para tratamento de

Pulgas, Carrapatos Pulgas,Carrapatos | Piolhos, Moscas e
o e Sarnas. e Sarnas. Mosquitos.
R$ 204,00 (Sécio) R$ 132,50 (Sécio) RS 146,99 (Sécio) RS 199,99 (Sécio)
R$ 219,90 (Nao Sécio) R$ 144,90 (Nao Sécio) R$ 159,00 (Nao Sécio) RS 217,90 (Nao Sécio)

FOMENTO AGROPECUARIO | Taquari - Supercentro - Fone: (51) 3653 6600 / E-mail: julia.fuhr@certaja.com.br

Taquari - Aleixo Rocha, km10 - Fone: (51) 3653 6600 / E-mail: agrovet@certaja.com.br
Vendinha - Fone: (51) 3657 1088 / E-mail: lojavendinha@certaja.com.br
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Associados de baixa renda podem

solicitar tarifa social

Beneficio deve ser requisitado apo6s cadastro no sistema de programas sociais federais

tarifa Social de Energia Elétrica (TSEE) € um be-
Aneficio regulamentado pela Agéncia Nacional

de Energia Elétrica — ANEEL, que concede des-

contos na fatura de energia para consumidores de baixa ren-
da. O desconto na tarifa de energia elétrica pode chegar a

65%. A conta de luz mostra quanta energia elétrica foi gasta
no més. Esse consumo é medido em quilowatt/hora (kWh).

Quanto menor o consumo, maior é o desconto. Os
descontos sobre o consumo de energia elétrica para os be-
neficiados pela tarifa social sdo aplicados da seguinte for-

ma:
Faixa de consumo (kWh) Desconto
0a30 65%
31a 100 40%
101 a 220 10%

Para as familias indigenas ou quilombolas, o desconto
é de 100% para a faixa de consumo de 0 a 50 kWh por més.
Para receber o beneficio, a familia deve estar inscrita no
Cadastro Unico para Programas Sociais do Governo Federal
e ter renda mensal de até meio salario minimo por pessoa.
Também tém direito ao beneficio as familias que tenham
membro que receba o Beneficio da Prestacdo continuada
da assisténcia Social (BPc). Caso haja algum integrante que
seja portador de doenca e que precise de aparelho elétrico
para o tratamento, a familia tem direito ao beneficio se es-
tiver inscrita no cadastro Unico do governo federal e tiver
renda mensal de até trés salarios minimos. Cada familia s6
pode ter o beneficio em uma residéncia. Se possuir mais de
uma, devera optar.

CERTAJA Nota 10

N

a manha de 19 de agosto, foi realizada uma acao
de Endomarketing no patio da CERTAJA Energia.
Um grupo de certajanos vestindo a camiseta “CER-
TAJA nota 10”, acompanhados do Abelhix, apresentou uma
coreografia especial para o novo jingle da Cooperativa, inte-
ragindo e empolgando todos os demais presentes. O objetivo
da atividade foi apresentar o novo jingle da CERTAJA Energia
para todos os colaboradores, internalizando o espirito coope-
rativista para que possamos prestar um atendimento excelente
e fazer com que o cooperado reconheca a CERTAJA como nota

Procure o gestor do programa Bolsa Familia no seu
municipio para se inscrever no Cadastro Unico. Vocé
pode ter mais informacdes na prefeitura ou na pagina
da internet www.mds.gov.br/sistemagestaobolsafamilia. Ao se
inscrever no Cadastro Unico, o responsavel pela familia recebe-
ra o Numero de Identificacdo Social (NIS), junto com a relacao
dos NIS de seus familiares. Com o NIS em maos, vocé deve
procurar a distribuidora de energia elétrica da sua cidade e so-
licitar o beneficio da tarifa social.

Além do NIS, vocé deve informar para a distribuidora seu
nome completo, CPF e documento oficial com foto, e se a fa-
milia é indigena ou quilomba. No caso daqueles que recebem
o beneficio de prestacao continuada, deve ser informado para
a distribuidora o Numero do Beneficio (NB), o nome completo,
CPF e documento oficial com foto. Atencao! Aqueles que ja
recebem o beneficio de Prestacao Continuada nao precisam se
inscrever no Cadastro Unico.

Sempre que os consumidores solicitarem ligacao ou alte-
racao de titularidade, as distribuidoras devem informar os cri-
térios para ter o beneficio da Tarifa Social. Quando se mudar de
residéncia, o consumidor deve informar o seu novo endere¢o
para a distribuidora. Anualmente é feito um recadastramento
pelo MDS (Ministério do Desenvolvimento Social). Mantenha
seus dados atualizados e, em caso de duvidas, entre em conta-
to com a CERTAJA.

Fonte: ANEEL, adaptado

10. O novo jingle da CERTAJA pode ser ouvido em nosso site e
na espera telefénica. Confira!
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Confira os canais de atendimento
da CERTAJA Energia!

Como utilizar os SERVICOS ONLINE DA CERTAJA:

Envie SMS Mande

para o nimero

um
27800 =t R - Acesse atraves do site www.certaja.com.br
SMS =S gy o link SERVICOS ONLINE. Digite o numero
com : o da Unidade Consumidora e o CPF ou CNPJ
#faltaUC g ratuito e e acesse varios servicos sem a necessidade
=
- 1L RTHI
VOCE PODE:

: 5 de se deslocar ate um ponto de atendimento.
{UC e 0 numero da * P 4
unidade consumidora, Ex.: UC 1234-5

Consultar sua fatura | Consultar historico de consumo
Consultar e atualizar dados cadastrais

sem espagos)* enviar SMS com
#faltal234
Solicitar declaragao de quitagdo de débitos
Informar falta de energia | Solicitar afericao de medicao
Danos elétricos | Denunciar irregularidades
Registrar reclamagdes, elogios e sugestées | Entre outros...

Para solicitar o valor de
sua fatura, envie:

#dividaUC

(UC é o numero da unidade
consumidora, sem espagos) Receba sua fatura mensal de energia elétrica por e-mail. Vocé economiza

papel, o meio ambiente agradece.
Acesse www.certaja.com.br e cadastre-se.

FACIL, PRATICO E ECOLOGICO!

Para solicitar o codigo de
barras de sua fatura, envie:

#barraUC

(UC é o numero da unidade . v s
consumidora, sem espacos) Ainda com duvidas?

Disque Energia: 0800 5416 185 C CERTAJA

E-mail: comercialenergia@certaja.com.br ENERGIA

ER% ™ ATENGAO COOPERADO!

A vegetacao na rede é perigosa e
também é de sua responsabilidade.

(@ CERTAJA

- E

- 1
L L 5 EMERGIA

il vl
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Conheca os conselheiros da CERTAJA Energia e da
CERTAJA Desenvolvimento

Pessoas dispostas a colaborar de forma intensa e comprometida com a Cooperativa. Assim sao

os conselheiros que atuam na CERTAJA Energia e na CERTAJA Desenvolvimento. Para que todos os
cooperados possam conhecer um pouco melhor esses certajanos e suas motivacoes, desde a edicao
de agosto de 2016 apresentamos alguns aspectos sobre quatro trajetorias de vida. Confira.

Flavio Palagi é graduado em enge-
nharia mecanica e seguranca do tra-
balho, mas é “colono por opcao”.
Morando e produzindo no Caramu-
jo, em Taquari, ele recorda com or-
gulho a histéria cooperativista ini-
ciada pelo pai, associado fundador
da Comital. Conselheiro da CERTAJA
Desenvolvimento desde marco de
2015, ele lembra, ainda, que ja na
época de crianca ajudava seu pai no
plantio de arroz. “Temos quatro pon-
tos de energia, entao minha vida agricola sempre teve um
envolvimento com a Cooperativa. ” Torcedor do Interna-
cional, Flavio aprecia também voleibol e gosta de assistir

Agricultor radicado em Boa Esperanca, Paverama, Sérgio
Hofstater é cooperado da CERTAJA desde 1998. Do Con-
selho da Desenvolvimento participa desde marco deste
ano, e recorda orgulho que o pai foi um dos associados
fundadores da Cooperativa. Encontrar a familia e amigos,
bem como torcer para o Grémio e ouvir musica sertaneja
sao atividades que tem grande alegria em realizar. A comi-
da favorita é o churrasco, e seu sonho é ver o Brasil sem

Conselheiro desde 1983 e atual vice
-presidente da CERTAJA Energia, Gil-
berto Coutinho cultiva terras no Pas-
so do Santa Cruz, divisa entre Taquari
e Triunfo. Esse colorado que escuta
musicas gauchescas e sertanejas é
cooperado desde 9 de novembro de
1971. “O cooperativismo me atraiu,
pois era a forma de melhorar as con-
dicoes para as pessoas ligadas ao
campo. Desta maneira, com conheci-

Advogado representante de Montenegro, Roberto Macha-
do da Silva é cooperado desde 2011, e a partir de marco de
2016 assumiu no conselho da CERTAJA Energia. Proprieta-
rio de uma area rural em Montenegro, associou-se a Coo-
perativa por dois motivos: obter fornecimento de energia
elétrica e realizar compras de insumos e medicamentos
para agricultura e pecuaria de corte. “Ofereco a CERTAJA
todo o conhecimento juridico pessoal e de meu escritério
em Porto Alegre, de modo a auxiliar no crescimento des-
ta Cooperativa”. Os passatempos favoritos sao participar

outros esportes, mas nao pratica nenhum deles especi-
ficamente. “Agora o esporte preferido é a reuniao com
os amigos. " Costuma ouvir musicas e considera todos
os tipos bons, desde que adequados ao ambiente certo
e ao estado de espirito do momento: “Nao gosto de ir
a um rodeio e escutar rock, mas gosto de uma apresen-
tacao desse género musical”, revela. Ver a familia feliz e
comer um bom churrasco sao suas preferéncias. Como
contribuicao que espera dar para o crescimento da CER-
TAJA, ele afirma que ira “tentar divulgar aos associados
que o cooperativismo rural é a maneira mais facil de
viabilizar as nossas atividades, porque a vida para pe-
quenos produtores esta ficando cada vez mais dificil”.

corrupcao e violéncia, com mais
saude e educacao. Entusiasta da
CERTAJA, ele quer continuar di-
vulgando o nome da Cooperativa
cada vez mais.

mento, foi possivel agregar um grupo maior de pessoas,
buscando a participacao das comunidades, integrando
mais pessoas no projeto cooperativista. E assim foi pos-
sivel, através destes anos, com o apoio, forca e uniao,
chegarmos a esses 26 mil cooperados, tornando o cam-
po cada vez mais forte”. A dupla aipim e churrasco é o
prato preferido, e “enquanto viver” quer acompanhar o
bom e pleno desenvolvimento da Cooperativa. Seu de-
sejo é colaborar sempre com o crescimento da CERTAJA
e incentivar mais pessoas a se tornarem cooperados.

de eventos de tradicoes gauchas,
cavalgadas e viagens. Torcedor do
Inter, ouve musicas tradicionalis-
tas ao sabor de um bom churras-
co e chimarrao. Um de seus so-
nhos é poder assistir a formatura
universitaria das duas netas, hoje
com 1 e 4 anos de idade.

(0]
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Confira as audiéncias e tratativas que a INFRACOOP — OCB -
FECOERUSC — FECOERESP — FECOERGS — SINDICOOPER tiveram no
periodo de 9 a 11 agosto, em defesa do Ramo de Infraestrutura,
em Brasilia, junto ao Ministério de Minas e Energia - MME, Sena-
do Federal, Congresso Nacional e Agéncia Nacional de Energia
Elétrica — ANEEL. O presidente da CERTAJA Energia, Renato Mar-

Audiéncias das
cooperativas em

V4

/4

ULTIMAS NOTICIAS

Brasilia

CONGRESSO NACIONAL

m 9 de agosto aconteceu a reuniao da FE-

E COERUSC-INFRACOOP-0OCB - FECOERGS - SIN-
DICOOPER com as Cooperativas catarinenses e

os senadores de Santa Catarina Dalirio Beber, Dario Berger
e Paulo Bauer, além dos deputados federais desse estado
Edinho Bez, Ronaldo Benedet e Gebvania de Sa. O encon-
tro ocorreu no Congresso Nacional e tratou das emendas
postas na Medida Proviséria 735/2016, em prol das coo-
perativas, bem como sobre o Decreto 6.160/2007, acerca
da retirada dos descontos das tarifas de suprimento. Além
dos encaminhamentos na referida MP, ficou definida para
o dia 10 uma reunido com o deputado federal José Carlos
Aleluia (relator da MP) e manifestacao dos parlamentares
junto ao Ministro de Minas e Energia, Fernando Coelho Fi-
lho. Assim, no dia seguinte, reuniram-se com o deputado
Aleluia, quando foram tratadas cinco emendas postas na

tins, esteve presente em todas as atividades.

torizadas. Segundo o deputado, os estudos estao em an-
damento e ele ira conversar sobre o assunto com o MME
e a Casa Civil. Também em 10 de agosto aconteceu uma
reuniao com o secretario nacional de Energia do Minis-
tério de Minas e Energia, Fabio Lopes Alves, agendada
pelo deputado federal Luiz Carlos Heinze/RS. Na ocasiao
foi cobrado do secretario o andamento dos estudos so-
bre os descontos as Permissionarias e Autorizadas.

Em 11 de agosto houve audiéncia com o Ministro
de Minas e Energia, Fernando Coelho Filho, agendada
pelo deputado federal Carlos Zarattini/SP, quando tam-
bém o tema tratado foi o da retirada dos descontos. O
ministro fez referéncia aos estudos em andamento e vai
se manifestar na Comissao da MP 735 sobre a manuten-
cao, ou nao, da Conta de Desenvolvimento Energético
(CDE).

Medida Proviséria 735, que defendem a manutencao dos
descontos, no suprimento, para as Permissionarias e Au-

Em 10 de agosto aconteceu uma audiéncia com a senadora Ana Amélia Lemos/RS acer-
ca da retirada dos descontos das cooperativas, bem como sobre apoio as emendas na MP
735. A senadora ficou de interceder junto a Casa Civil da Presidéncia da Republica. Neste dia,
apos a audiéncia, Ana Amélia manifestou-se no plenario do Senado em defesa das coopera-
tivas e que foi ao ar, também, no programa “Voz do Brasil”.

SENADO

nze de agosto foi dia de audiéncia com o
Odiretor geral da Aneel, Romeu Donizete Ru-
fino, quando foram tratados os seguintes
temas:
- Estudo sobre a necessidade de descontos as coope-
rativas Permissiondrias e Autorizadas. (Memorando n°
218/2016 — SGT/Aneel).
- Aplicacao do Proret 8.3 — versao 1.3 e nao a vigente
2.0, o que ird provocar aumentos de até 10x nas tarifas
de fornecimento das cooperativas.
- Aplicacao de multas, por sobre ou subcontratacao de
energia, nas cooperativas com cargas significativas sazo-
nais (irrigacdo).
- Simulacao de Receita Requerida para as Cooperativas a
serem Enquadradas.
Fonte: Infracoop (adaptado)
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FROTAS

rativa duas novas camionetes Toyota Hilux adquiri-
das para uso do Mével 07 (Plantbes - Setor de Ope-
racao da Distribuicao) e Moével 11 (SCE - Setor Comercial de
Energia). Na equipe mével 11 o veiculo em uso, uma S10 ano

N a primeira semana de agosto chegaram na Coope-

RIC BT

versao 2/2016 do trabalho Alteracoes no RIC BT foi apre-
Asentada para eletricistas e colaboradores de lojas de ma-

teriais elétricos ligados a CERTAJA. Seu objetivo foi es-
clarecer as principais mudancas ocorridas no Regulamento de
Instalacbes consumidoras de fornecimento em tensao secun-
daria (REGD 035.01.06). A primeira reuniao contou com dez
eletricistas da CERTAJA Energia, e até o momento ja foi dissemi-
nado conhecimento para um total de 38 profissionais. Em 5 de
setembro comecaram as reunides nas comunidades de Tabai,
Vendinha, Passo do Sobrado e Barao do Triunfo, atendidas pela
Cooperativa. Esse trabalho visou diminuir a desinformacao dos
eletricistas e lojas de materiais elétricos, desta forma diminuin-
do o trabalho da CERTAJA em reprovar ligagdes por estarem
fora do padrao. A ideia final é sempre satisfazer o cooperado.

PIA

Em 3 de agosto a comunidade de Faxinal dos Pa-
checo recebeu a direcao e equipe técnica da CERTAJA
Energia para a reuniao do PIA — Projeto de Integracao
com o Associado. Cerca de 60 pessoas compareceram.

2011, ja estava com custo de manutencao bem elevado
devido ao desgaste por tempo de uso. Na equipe mével
07, o veiculo em uso, uma Hilux ano 2014 esta bem con-
servada e vai ficar na frota, substituindo o carro reserva das
equipes de plantoes, que é um veiculo mais velho, uma S10
ano 2012, que também apresenta um custo de manuten-
cao elevado. Com a chegada desses dois veiculos, a Coope-
rativa passa a contar com 10 caminhonetas Hilux na frota.

Conforme o Setor de Veiculos, ap6s a chegada da
marca Toyota na CERTAJA, observa-se um declinio no cus-
to de manutencao e tempo parado das equipes, levando
em conta o bom desempenho desses veiculos na regiao
de atuacao da Cooperativa. Assim, as equipes tém mais
facilidade para chegar até os associados e prestar um aten-
dimento mais rapido.
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CURSOS DE CAPACITACAO

os dias 24 e 25 de agosto aconteceu o cur-
N so Metodologias tarifarias e planejamento da

carga —uma nova visao, na sede da FECOERGS
em Porto Alegre. O curso teve o objetivo de proporcio-
nar aos participantes uma nova visao das metodologias
tarifarias e, principalmente, o planejamento da carga su-
prida. A ministrante foi a engenheira lara Sobrosa, reco-
nhecida especialista na questao tarifaria do setor elétrico.
Participaram do evento gerentes e profissionais das coo-
perativas de distribuicao.

A CERTAJA Energia esteve representada por Marcus
Franca, Enoque Garcia, Ederson Madruga, Deise Araujo e
Luis Felipe Jesus da Silva. Marcus Franca, gerente financei-
ro, assegura que a participacao certajana “foi muito im-
portante porque pudemos ouvir novas abordagens, ideias
e sugestoes sobre o assunto, que é fundamental para a
perenidade da Cooperativa. Com relacao ao planejamen-
to da carga, tivemos a oportunidade de ver, de forma am-

= ' | / ! | g
pliada, o quanto é importante dispormos de um retrato fiel de
nossas curvas de carga, para que possamos planejar adequa-
damente nossos contratos de energia e demanda, bem como
definirmos adequadamente a estrutura tarifaria da CERTAJA. ”

Contabilidade operacional

os dias 12 e 13 de setembro aconteceu o cur-
N so de Contabilidade Operacional — CCSE, para

tratar com maior profundidade as normas de
contabilidade voltadas aos temas relativos ao CPC — Comité
de Pronunciamentos Contabeis — aplicados as cooperativas
de energia. O evento foi realizado no Master Grande Hotel,
em Porto Alegre.

Controle patrimonial do
setor elétrico
ABRACONEE - Associacao Brasileira dos Conta-

N os dias 25 e 26 de julho, por intermédio da
dores do Setor de Energia Elétrica, foi realizado

Os certajanos Elena Gomes e Jairo Bittencourt participa-
ram e relatam que o curso serviu para alinhar a CERTAJA com
as demais cooperativas coirmas, bem como o entendimento de
gue mesmo atendendo na integra a contabilidade regulatéria
(exigida pela ANEEL), nao se pode deixar de atender também a
contabilidade societaria, que, por vezes, é tao ou mais comple-
xa quanto a regulatoria.

o curso de Controle Patrimonial do Setor Elétrico no Rio de
Janeiro. A atividade teve como objetivo apresentar as prin-
cipais mudancas ocorridas no MCPSE - Manual de Controle
Patrimonial do Setor Elétrico, através da resolucao 674/15.
Os certajanos Jairo Bittencourt e Eleandro Marques
participaram do evento. Jairo, responsavel pelo setor de
Ordens e Patrimdnio, destaca que, comparando a CERTAJA
com grandes concessionarias, a Cooperativa ja atendeu ou
esta atendendo muitos dos itens alterados pela nova reso-
lucdo. E complementa: “O curso foi muito proveitoso, prin-
cipalmente pela troca de experiéncias com outros agentes
do setor elétrico. Esta pratica permite manter a Cooperativa
sempre atualizada com as normas vigentes e sintonizada
com as demais empresas que atuam no setor energético.”
De acordo com Eleandro, o curso foi de muita impor-
tancia. Ele ja havia feito uma revisdo da resolucdo em con-

junto com colegas da coirma Certel, porém visando apenas
atender os aspectos dos ativos de distribuicdo no sistema
técnico da CERTAJA. Naquela ocasiao havia considerado
apenas pequenas mudancgas, mas “olhando o Patriménio
como um todo, como foi neste curso, percebi que ocor-
reram mudancgas consideraveis, e que essa atualizacao de
conhecimentos era necessaria. A CERTAJA visa sempre a
melhoria e atualizacao de seus processos”, frisa Eleandro.
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CERTAJA Energia adota medidas contra

inadimpléncia

Objetivo é restringir nUmero de cooperados em débito com a Cooperativa

fim de diminuir o niumero de cooperados em

A:nadimpléncia com a Cooperativa, a CERTA-

A Energia adotou medidas especificas. De

acordo com dados do Setor Comercial de Energia, por

més sao registrados aproximadamente 300 casos com
suspensao do fornecimento de energia elétrica.

A acao inicial prevé a insercao mensagem de aviso
de pendéncia na fatura, seguida do envio de SMS, que
culmina na execucao do servico de suspensao através de
um selo/lacre no disjuntor da unidade consumidora em
débito. Depois de dez dias é feita uma fiscalizacao da
religacao a revelia, se for o caso, a suspensao é no ramal
de ligacao, ou seja, no poste da Cooperativa. A religa-

cao é condicionada a quitacao de todos os débitos
pendentes, observa o engenheiro eletricista Enoque
Garcia, Gerente Comercial de Energia da CERTAJA.
Além da suspensao é adotado o registro de
restricao de crédito. O prazo para registro no Servico
de Protecao ao Crédito (SPC) é de 60 dias decorridos
do atraso de pagamento, e a exclusao desse cadastro
ocorre somente apos a identificacao e pagamento da
divida. “Adotamos R$15,00 como referéncia para va-
lor minimo a registrar”, explica Enoque. Conforme
regulamentacao vigente sao efetuadas cobrancas de
multa de 1% a.m. e acréscimo moratoério de 2%.

Consolidacao da telemetria otimiza processo de

faturamento

Implantado em fevereiro, sistema ja atinge 93 pontos atendidos, a maioria em Triunfo

sistema de telemetria iniciou sua implantacao na
OCERTAJA em fevereiro de 2016 para otimizar o
processo de faturamento, eliminar custos com a
leitura dos grandes clientes e melhorar as analises de fatura-
mento, principalmente, de unidades em locais de dificil aces-
so. Passados cerca de 7 meses, foram instalados 93 pontos
em 12 municipios da area de atuacao da CERTAJA, sendo a
maioria em Triunfo. A ideia é de implementar mais pontos
em 2017.

A telemetria é uma tecnologia focada em monitora-
mento, medicao e/ou rastreamento da energia através de
dados, enviados via GPRS (sinal telefonico) a uma central de
controle. Entre seus beneficios fundamentais podem ser sa-
lientados a confiabilidade dos dados de faturamento, pois as
informacbes passam a estar online.

NA REDE

Cooperativas fazem teleconferéncias
e agilizam decisoes

Encontro virtual evitou deslocamentos e discutiu temas variados em
agenda de interesse comum

m 22 de setembro a CERTAJA Energia participou de uma telecon-

Eferéncia sobre automacao de processos com a empresa Useall e

as cooperativas Certel, Cermissoes, Creral, Ceriluz e Creluz. De

acordo com o gerente comercial da CERTAJA Energia, Enoque Garcia, esse

formato de reuniao permite que varios participantes interajam sem sair

de seu ambiente de trabalho, evitando custos com deslocamentos. Nesse

sistema de conversa as pessoas alternam suas intervencées conforme o

assunto em discussao. Da CERTAJA, além de Enoque participaram os cola-
boradores Simone Martins, Karine Kern e Ramon Preto.




14

ASSOCIADO LIGADO

EDICAO 151/OUTUBRO DE 2016

ASSOCIADO LIGADO

O que vocé pensa sobre o atendimento da CERTAJA Energia? Com essa pergunta a equipe do Certajano entre-

vistou alguns cooperados a fim de saber suas opinioes acerca do servico prestado pela Cooperativa. As res-
postas vocé conhece a seguir, mensurando a importancia do cooperativismo de eletrificacao rural e do papel

desempenhado pela CERTAJA nas comunidades que atende.
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"0 atendimento é 6timo, nota dez.
Se falta energia, ligo para o 0800 e
logo o plantao realiza o conserto.
Ressalto que falta energia poucas
vezes. Achei 6tima a emissao da
fatura instantanea, bem como em
saber o valor a ser pago com ante-
cedéncia.”

Glénio de Souza Oliveira
Boa Vista Il, Taquari

“0 atendimento é realmente bom.
Quando falta energia ligo para o
0800 e logo o plantao vem arru-
mar o problema. Hoje tem pou-
quissima falta de energia. Consi-
dero o atendimento nota 10.”

Gessi de Moraes e Silva -
Arroio do Potreiro, Taquari

“Quando falta energia, ligo para o
0800. As vezes demora um pouco
para ser atendido, porém entendo
que é porque muita gente esta li-
gando ao mesmo tempo. Mesmo
assim, logo consigo falar com as
mocgas do Disque Energia e o plan-
tao vem atender. Atualmente falta
energia poucas vezes em razao das
manutencdes que a Cooperativa
vem fazendo ao longo dos anos. ”

“Considero o atendimento mui-
to bom, pois quando falta ener-
gia ligo e o Plantao logo vem
atender, inclusive a noite. Dou
nota 8 para o atendimento.”

Claudir do Amaral Luiz -
Carapuca, Taquari

“Quando falta energia, ligo para
o 0800 e logo sou ouvida. As
mocas do Disque Energia me
atendem com muita educacao.
Considero o atendimento muito
bom, dou nota 10 para o servi-
co.”

Gersi da Costa Porto —
Rincao dos Porto, Taquari

“De acordo com a demanda de
problemas que surgem na ques-
tao da falta de energia, a equi-
pe vai se deslocando e fazendo
os atendimentos na medida do
possivel. Entendo que as vezes
nao consigo falar no ato com as
mocas do Disque Energia, princi-
palmente quando ha temporais.
Mas logo consigo e sou muito
bem atendido, pois apesar de
alguns xingarem as atendentes,

Lisandro Luis Martins - Rincao Sao Joseé, Taquari elas sdo muito preparadas para a tarefa. O atendimento

do plantao é nota 10, nao poderia dar outra nota. ”

Adao Airton Kern de Jesus — Fazenda Pereira, Taquari

SEMENTES DO COOPERATIVISMO

Em 16 de agosto, o Nucleo de Comunicacao iniciou as visitas nas escolas que
participarao do Desafio Cultural do projeto Sementes do Cooperativismo 2016.
A equipe apresentou o projeto para a direcao das escolas Carlos Gomes (Tabai),
Liberato Salzano (Triunfo) e Goncalina Pinto Vilanova (Paverama). No dia 13 de

setembro, a escola Liberato Salzano Vieira da Cunha de Triunfo recebeu as instru-
¢oes sobre o desafio e a palestra sobre cooperativismo. Ja no dia 15 de setembro
foi a vez da escola Carlos Gomes de Tabai. A escola de Paverama recebeu a equipe
certajana no dia 27 de setembro. Dando prosseguimento, a equipe de Comunica-
cao fara novas visitas para acompanhar o andamento dos trabalhos e a culminan-
cia do evento ja esta agendada para dia 18 de novembro, na Acerta. Cerca de 230
alunos, além de professores, estao envolvidos nesta atividade.
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CLASSIFICADOS

VENDE-SE TERRENO EM PORTO BATISTA, TRIUNFO — Localizado na Av. Bento Gongcalves, me-
dindo 10x30 e com escritura. Valor R$ 50 mil. Interessados devem contatar com Carlos ou Luci
pelos fones 9643 1915 ou 9918 3872.

VENDE-SE TERRENO - Na BR 386 km 417, Rua Nova, em Montenegro (atras da revenda de 6ni-
bus e ao lado do Campo da Ivete). Terreno de esquina, medindo 456 m2 com casa de alvenaria
medindo 7x9. Valor a combinar pelo fone: 9852 8135 com Vera.

VENDE-SE CASA DE ALVENARIA - Na localidade de Boa Vista, municipio de Triunfo (na rua do
Supermercado Kibarato). Casa com 2 quartos, sala, cozinha, banheiro, drea de servico, garagem.
Terreno medindo 20 x 30, valor R$ 65 mil. Tratar pelos fones (51) 9872 2772 ou 8029 5100 com
Marilene ou Ivandel.

VENDE-SE BARCO DE ALUMINIO — Com 5 metros, motor Hércules 15, completo, com carreta.
Valor R$8.500,00. Tratar com Paulo pelo fone 8184 8525.

VENDE-SE TERRENO EM BOA VISTA, TRIUNFO — Com casa e galpao, medindo 14x56. Locali-
zado ao lado da faixa TF10 (ao lado do mercado Bom Sucesso). Contatos com Ana, pelo telefone
9812 4357.

VENDE-SE 8 HECTARES DE TERRA, PROXIMO A BR 386 KM 370 - Na propriedade tem um
chiqueirdo com capacidade para 700 animais, com uma casa e um galpao. Possui escrituras, 2
pocos artesianos, sendo um industrial e outro comum. Localizado proximo ao antigo pedagio,
a 50 metros do asfalto. Interessados tratar com Maria Odete pelo fone: (51) 95707970. Valor
R$360 mil a vista, ou R$400 mil na troca.

VENDE-SE TERRENO NA BR 386, KM 387 - Frente com 15m, comprimento 30m, fundo com
23m. Ao lado do viveiro de mudas do Valnei. Tratar com Valmir pelo fone 9682 2811.
VENDE-SE TERRENO NA COXILHA VELHA - Em frente ao Centro de Compras, a 500m da BR
386, medindo 2.500m2. Interessados contatar com Sérgio, pelo fone 9546 3544.

VENDE-SE COLHEITADEIRA 5650 ANO 91 — Com esteiras, mais 01 GRANELEIRO IBL 90SC, com
plataforma de corte de 4,80 e jogo de esteiras em perfeito estado. Valor R$ 43.000,00. Contatos:
(51) 9912.2607 — (51) 9707.7683.

VENDE-SE CHARRETE - Com pneu de Fusca por R$1.600,00. Contato com Tais pelo fone 9932
6784.

VENDE-SE CHACARA NO 6° DISTRITO DE RIO PARDO - Casa de alvenaria, 3 quartos, sala, cozi-
nha, banheiro, galpao para criacao de ovelhas. Terreno de esquina medindo 6.300m2, préximo a
Igreja Santa Teresinha em Joao Rodrigues. Interessados contatar com Artur pelo fone 9782 3281.
VENDE-SE SITIO EM TABAI — RS 287, 8 hectares (2 matriculas de 4 ha — podendo ser comprado
somente 4 ha, conforme o interesse). Interessados contatar com Estela pelo fone (51) 9645 6949.
VENDE-SE APTO EM TAQUARI - 3 dormitérios, garagem, elevador. Localizado préximo a Lagoa
Arménia, em frente a academia Bio Femine. Interessados contatar com Estela pelo fone (51) 9645
6949.

VENDE-SE 19 HECTARES DE TERRAS EM FONTOURA XAVIER — localizado na beira do rio
Fao, com cerca de 10 mil pés de Pinheiro Araucaria com 35 anos de idade. Escriturado. Valor R$
150.000,00. Contatos: (51) 8192 - 5776 — Marcelo e (51) 8223 - 2732 — Gilberto.

VENDE-SE AREA DE TERRAS EM PASSINHO, TRIUNFO — Localizada no 1° distrito de Triunfo
(Passinho), medindo 6,5 hectares, boa para plantacao. Interessados contatar pelo fone (51) 3501
9187 (falar com Manoel).

VENDE-SE GRADE NIVELADORA 28 D TATU E ARADO 32 REVERSIVEL. Interessados ligar (51)
9912 1749 (Paulo).

VENDE-SE GOL ANO 1990 — Documentagdo em dia. Valor R$ 5 mil. Interessados contatar com
Jocel através do celular (51) 92972153.

VENDE-SE PONEI — Fémea, cor preta, mansa. Valor R$ 1.400,00 ou encilhada por R$1600,00.
Contatos através dos telefones (51) 8660 8643 ou 9716 2082 (falar com Joao Carlos).
VENDE-SE CASA EM BARRETO — Proximo a pecudria Sao Francisco. Casa de madeira com terre-
no medindo 128m?2. Contém 1 quarto, 1 banheiro, 1 area grande com patio fechado. Localizada
na rua General Bento Gongalves, 522 — Barreto, Vila Sao Francisco. Interessados contatar com
Rosana pelo telefone 9849 6469.

VENDE-SE TERRENOS NA ESQUINA DA SORTE, em Triunfo - 1 terreno medindo 15 x 30 valor
R$ 25 mil; 1 terreno medindo 10 x 30 valor R$ 16.600,00. Ambos com escritura e aceita-se pro-
postas. Contatos pelos telefones 9857 2756 ou 9975 0542.

TROCO SiTIO EM TRIUNFO — Localizado em Benfica a 5Km da BR 386, medindo 5,2 hectares,
com escritura. Casa mista com piscina, galpao, acude, todo cercado, com varias arvores frutiferas
e demais plantacoes. Possui poco artesiano com varias vertentes. Terra aproveitavel para planta-
¢ao. Interesse em troca por outro sitio em Taquari. Contatos pelo telefone 9997 5565

ANUNCIE - Anuncie gratuitamente no Certajano. Quer vender, comprar ou trocar algum
bem ou produto? Entao, seu espaco é aqui. Ligue para o setor de Comunicacao da CERTA-
JA através do fone (51) 3653 6645, ou escreva para Fabiana Martins — Rua Albino Pinto,
292, Taquari, RS, 95860-000. Se preferir, envie e-mail para fabiana.martins@certaja.com.
br

BISCOITO
AMANTEIGADO DE
GOIABADA

Preparo: 35min
Rendimento: 50 porcoes

Ingredientes para o biscoito:

1 xicara (chd) de manteiga

1 xicara (chd) de farinha de trigo
3 colheres (sopa) de acucar

1 colher (sopa) de leite em pé

Para o recheio:
Goiabada em cubos
Acucar

Modo de preparo:

Em um recipente coloque todos os ingre-
dientes e amasse até que nao grude mais
nas maos.

Faca pequenos biscoitinhos pouco maio-
res que uma moeda de 1 real.

Coloque a goiabada em cada biscoitinho
empurrando levemente até que entre no
biscoito, depois passe no acucar.
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CERTAJA Desenvolvimento oferece
planos de telefonia moével

De forma rapida, facil e econémica, associados poderao aderir aos planos oferecidos

pela Cooperativa

mento iniciou a implantacao de planos de telefo-

nia movel através de celulares para seus coopera-
dos. Além de precos bastante acessiveis comparados aos
adquiridos diretamente das operadoras, a Cooperativa
oferece atendimento personalizado, conferindo e corri-
gindo as contas com erros de faturamento, além de dis-
ponibilizar técnicos durante 24 horas para a solucao de
problemas relativos as faturas ou ao bom funcionamento
das linhas, dispensando assim a necessidade de acessar
os numeros 0800 das operadoras, o que é, normalmente,
muito desgastante.

Maiores informagées sobre os planos podem ser
obtidas diretamente na sede da Cooperativa a rua General
Osdrio, 2548 — Taquari ou através dos nimeros 91531888
e 95950604 com Olivia Reis ou Thiago Reis. Interessados
que ainda nao sao sdcios da CERTAJA podem se associar
no mesmo local para fazer jus ao plano.

De acordo com o presidente da CERTAJA Desen-
volvimento, Pedro Maia, “este é mais um servico que a
Cooperativa disponibiliza aos seus cooperados e que se
propée a desenvolver com a mesma seriedade e com-
peténcia ja empregada em todas outras atividades des-
te Grupo Cooperativo CERTAJA, desde a distribuicao de
energia até o fomento das atividades agropecuarias”.

Confira a entrevista com Olivia Reis, responsavel
por este novo servico oferecido e tire suas duvidas:

q partir do més de setembro a CERTAJA Desenvolvi-

CERTAJANO - Com quais operadoras de telefonia mo-
vel a CERTAJA esta trabalhando?

Olivia Reis - Inicialmente estamos operando com
a Vivo, por preferéncia dos cooperados que ja
contrataram os planos. Nossa ideia é de ampliar
a variedade de operadoras, de forma que o coo-
perado possa escolher a que melhor atenda sua
regiao (qualidade do sinal, uso de dados moéveis,
valor, entre outros).

C - Quais sao os diferenciais deste servico ofe-

recido pela Cooperativa em relacao a contrata-

cao direta com as operadoras de celular?

O.R - Posso afirmar que é o atendimento personalizado
24 horas ao dia e a venda de aparelhos de forma faci-
litada. Explicando melhor, o inesperado pode aconte-
cer a qualquer hora — ninguém esta livre de perder seu
aparelho, ser assaltado ou sofrer outras situacoes ad-
versas. Nosso atendimento inclui o empréstimo de apa-
relho de celular reserva, sem custos, até a situacao do
cooperado se resolver. Ou seja, ninguém fica sem celu-
lar e, consequentemente sem comunicacdo. Também
procuramos conhecer pessoalmente cada cooperado e
surpreendé-los positivamente com nosso atendimento.

C - Explique melhor o diferencial da venda de apare-
lhos facilitada.

“Diferenciais:
atendimento
personalizado
24 horas e apa-
relhos em 24
vezes sem juros”

O.R. - E bem simples, pois o cooperado compra o aparelho
gue melhor Ihe convier em 24 vezes sem juros. As parcelas sao
cobradas junto com sua conta de telefonia movel (celular).

C - Como o cooperado ou outro interessado pode adquirir
uma linha?

O.R - Basta entrar em contato através dos telefones 9153-
1888 e 9595-0604. Agendamos uma visita e a equipe da
CERTAJA vai até o interessado para realizar a operacao de
contratacao. Caso prefira, o interessado pode compare-
cer na sede da Cooperativa - General Osério, 2548 — Taquari.

C- Quais sao os documentos necessarios para contratar este
servico? Depois da contratacao realizada, em quanto tempo
a linha entrara em funcionamento?

O.R. - Carteira de Identidade, CPF e compro-
vante de residéncia. A linha telefébnica en-
tra em funcionamento na hora em que é fi-
nalizado o contrato. E rapido e simples.

C - Quais sao os aparelhos de celular que o pla-
no da CERTAJA oferece?

O.R - Todos aparelhos sao ofertados ao cooperado.
Ele escolhe qual melhor atende suas necessidades.
Pode acontecer que, por exemplo, no ato da contra-
tacao, nao tenhamos pronta entrega do aparelho
escolhido. Neste caso, emprestamos outro aparelho para o coo-
perado até que o seu aparelho chegue. Ou seja, ninguém fica sem
celular. Atitulo de informacao complementar, hoje os mais procu-
rados sdo os da Samsung, que sempre temos de pronta entrega.

C - Caso o cooperado ja tenha um aparelho de celular, ele
pode contratar apenas a linha telefonica?

O.R.- Sim, sem problemas, basta fazer a solicitagao.
C- Gostaria de acrescentar algum outro aspecto?

O.R.- Eu diria que aqui na CERTAJA o cooperado nao tera proble-
mas com sua linha de celular, pois o atendimento personalizado
permite que os problemas sejam resolvidos na hora. Ligue para
nods e venha usufruir de mais uma vantagem de fazer parte de
uma Cooperativa!



